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" TOMRERFIRMA HAR BYGGET
I MARSLET I 50 AR

Den lokale tamrer Steen H.
Laursen hari ar 25 ars jubilaeum
som temrer i Marslet.

Da viforsgger at arrangere et interviewmgade
gennem telefonen, er det tydeligt at here, at
stemmen i den anden ende er sa@rdeles godt
kendti Marslet.

"Jeg er i gang med at bygge et cykelskur
oppe ved Lau og Margit, du ved, op ad
Tandervej og sa ind til hgjre til de nye huse,
og sa kan du se et stort sort tag, der ud for
holder min bil, sa kan du bare kigge forbi i
lobet af formiddagen,” siger stemmen, der
tilhgrer byens lokale temrermester Steen H.
Laursen. Og det er ikke tilfeeldigt, at Steen er
pa fornavn med sine kunder, og har styr pa,
hvor de forskellige huse ligger i Marslet, han
har nemlig veeret inde i mange af dem i lgbet
af de 25 ar, han har arbejdet i byen.

Vi bliver her

Steen overtog temrerfirmaet for fem ar
siden fra sin svigerfar Arne Andersen, som
tilbage i 70°erne havde overtaget det fra
sin far, sa firmaets radder gar langt tilbage
i Marslets historie. "I mere end 50 ar har
firmaet fungeret som temrer her i Marslet,
og det har vi ogsa teenkt os at fortseette med.
Vi har stort set kun opgaver i Marslet, Beder

og Malling, og det passer mig rigtig fint,
lengere vil vi ikke vaek,” fortaeller Steen. Han
har for gjeblikket to ansatte, hvoraf den ene
er leerling, og der er ingen planer om, at det
skal @ndres. “"Jeg har det godt med, at jeg
selv er med i alle opgaverne, sa jeg holder
fast ved det koncept, vi har nu med en god
fast kundekreds, og sé tager vi selvfglgelig
imod alle de nye kunder, der kommer til byen
for tiden,” understreger Steen.

SFO Trekanten far lavet braendeskur

Nye huse giver arbejde

Selvom han ikke har veeret en direkte del
af den store udbygning i byen, sa falder
der masser af arbejde af til ham. "Néar folk
farst er flyttet ind i deres nye hus, sd gar
der ikke lenge, feor de finder ud af sma ting,
som ikke fungerer, eller noget de mangler
som tilbygninger, skure, dere, carporte eller

lignende, og sé ringer de til os. Sé jeg er glad
for de mange nye huse, vi har faet til byen,”
siger Steen, som selv er bosat i Malling.

Nej tak til hjemmeside

Da Magasinets udsendte sporger til en
linke til,
ryster Steen blot pa hovedet og udbryder,

hjemmeside adresse, vi kan

"hjemmeside har jeg ikke, nej - mine nye
kunder ringer, fordi de har faet mig anbefalet
af nogle af de nuvaerende kunder, og sadan
vil jeg gerne fortseette med at have det. Jeg
reklamerer heller ikke, kun de steder hvor jeg
samtidig kan stotte noget af det lokale liv,”
siger han, og henviser til at firmaet blandt
andet stgtter TMG og Marslet Bladet.

Kirken og skolen

Foruden de mange private kunder, har Steen
en del opgaver for firmaerne og de offentlige
institutioner i byen. Den lokale temrer har
dog to starre faste kunder, nemlig kirken og
skolen i Marslet. Her laver de service og
renovering. “Alle de ting som pedellen ikke
selv kan ordne, kommer vi og laver. Senest
var vi med til at installere de nye pavilloner i
skolegarden,” fortaeller Steen, inden arbejdet
garvidere med opferelsen af cykelskuret hos
Lau og Margit.

Fakta:

Laver alt temrer- og snedkerarbejde
Renoveringer og tilbygninger
Adresse: Testrupvej 101

Ansatte: 2

Har eget veerksted i Testrup
Telefon: 20 11 32 26 — 86 29 29 50
Hjemmeside: NEJ

Ejer: Steen H. Laursen.

Temrer — og Snedkerfirma

Steen Hasse Laursen
TIE 86292950 - 20113226
Verksded: Testrapye] 100, E320 Mirsbet

T
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hjem.dk har altid de bedste priser pa kvalitets varer til din bolig, men nu far
leeserne af "8320 Erhverv’ mulighed for yderligere 5 % rabat pa alle varer pa

hjem.dk.

Nar du bestiller via hjem.dk, skriver du 8320 som rabatkode, og de 5 % rabat
fratraekkes prisen. Det geelder ogsa tilbuddene i denne annonce.

Ved kob af et af nedenstaende tilbud far du samtidig et

Gavekort pa 1 uges gratis leje af ferielejlighed i Spanien!!

Roomba 560
robotstevsuger

Vend hjem til friskt rengjorte gulve
—hver dag!

Roomba 560 er en avanceret
robotstgvsuger, der renger nar og
hvor, det er mest hensigtsmaessigt
for dig.

Levering: 1-3 dage.

Havemgbelsaet i hardttrae
Her og nu salg! Spar 50 %.

Flot havemgbelset i hardttree.
2 stk. havestole med armlan, 3 pers.

havebank og havebord.

Levering i Marslet: 1 dag.

3.298,-kr.

spar 400,- kr.

2.499,-kr.

far 4.995,- kr



" TERRAZZO ER TREND

| halvfjerdserne og firserne
kunne det ikke ga hurtigt nok
med at fa braekket terrazzogulve
op pa badeverelserne i de
danske lejligheder og parcelhuse
og i stedet erstatte det med
klinker og fliser. Men i dag er
tendensen helt anderledes hos
arkitekterne, nu skal terrazzoen
tilbage i badeverelserne pa de
nye huse. Den trend kan et lokalt
Marslet firma nu lukrere pa.

KJER terrazzo har rodder tilbage il
terrazzoens hjemland lItalien, og manden bag
firmaet Peter Kjer laegger ikke skjul pa, at
det italienske handvaerk er et kald for ham.
"Min oldefar kom til Danmark fra ltalien i
1880. Han var hyret til at lave terrazzogulve i
Glyptoteketi Kgbenhavn. Han blev ha&ngende
og fik familie i Danmark og fortsatte med at
lave terrazzo. Arbejdet med terrazzoen har
altid haft min interesse, selvom jeg har gaet
en del omveje, inden jeg nu er endt her,”

forteeller Peter Kjer. Han har budt indenfor
i det nybyggede hus i Marslet, hvor Peter,
hans kone Birgitte og datteren Ella flyttede
ind i december 2006, men allerede er pa vej
vak fra igen, da familien snart flytter ind i et
af Casa Futura husene pa Mustrupve;j.

Fra koncertarranger til
handvaerker

Peter startede firmaet i august 2007, og
maélet var fra starten, at kvalitet og super god
kundeservice skulle vaere i fokus. “Terrazzo
er et handvaerk og et kvalitetsprodukt.




Det er langtidsholdbart, astetisk og staerkt,
sé det skal mit arbejde jo ogsé gerne afspejle.
Derfor giver jeg mig altid god tid til at snakke
med kunderne og afsetter tilpas tid til at
udfare arbejdet, s& kunderne trygt kan regne
med, at nérjeg lover et stykke arbejde feerdigt
til et givent tidspunkt, sé er det feerdigt pa det
aftalte tidspunkt,” understreger Peter.

Pa trods af at terrazzoen altid har tiltrukket
Peter, sa gik farste del af arbejdslivet i en
helt anden retning. Efter en uddannelse fra
Handelshgjskolen i Arhus var Peter med

til at starte en IT virksomhed op, som han
forlod efter syv ar. Derefter arrangerede han
velggrenheds-koncerter og events. Som i s&
mange andre historier kommer der ogsa her
en pige ind fra siden og skubber til ens planer,
sé da Birgitte og Peter madte hinanden, fik
hun ham med til Kabenhavn, hvor Peter fik
arbejde som marketingsmedarbejder i DGI
Byen. Men efter kort tid kom lysten til at
forfalge den gamle drgm om at blive terrazzo-
mand. "Jeg kedede mig med kontorarbejdet,
og ville hellere ud at bruge mine heender. Sa
jeg tog telefonbogen og ringede til et par
firmaer, der lavede terrazzo. Det gav bonus,
og naste dagvarjeg ansatsom arbejdsmand.
Der arbejdede jeg i 22 &r med alt inden for

terrazzo, inden vi flyttede tilbage til Jylland,”
fortaeller Peter.

Terrazzo pa gulvet og bordet

Nu er den 39-&rge terrazzomand s& klar til
at servicere hele @stjylland. "Jeg er en af
de eneste i hele @stjylland, der arbejder
med terrazzo, sé jeg er nu i fuld gang med
at oparbejde en kundekreds bestdende af
murere, arkitekter men ogsa private kunder,
og jeg gleeder mig til at folk fra Marslet ogsé

ringer for enten at fa frisket deres gamle

terrazzogulv op eller vil have lagt et nyt,”
siger Peter. Reparation og afslibning af
eksisterende gulve er en af de opgaver, Peter
oftest er ude pa, men ogsé nylagte gulve og
bordplader er en del af arbejdsopgaverne i
firmaet. Alt terrazzo bliver blandet af Peter
selvoglavetheltfrabunden. Kunderne er selv
med til at bestemme farverne. “Det terrazzo
man kender fra 60'erne, er det klassiske
med sort og gra marmorskarver i, men i dag
blander vi jo alverdens farver i cementen,
s& man far det farvespil, der passer til
resten af inventaret i rummet. Fordelen ved
terrazzogulve er, at det er meget lettere at
vedligeholde, og man slipper for fuger, som
hurtigt bliver grimme,” forteeller Peter og

tilfojer, at et andet vigtigt parameter er, at
terrazzoen skal blandes med karlighed, og
det bliver den hos mig, siger han med et stort
smil. Den nybagte firmaejer er s&rdeles aktiv
i fritiden, hvor det bliver til masser af lgh. Han
har gennemfart adskillige maratonlgb, og
har planer om endnu flere, men favoritten
er stadig Arhus 1900 stafetrute, som
tilbageleegges, sa ofte tiden tillader det.

Fakta:

- www.kjer.dk, Telefon: 30 31 97 10

- Pakjer.dk kan du selv lave digitale
visualiseringer af farvekombinationer
pa gulve og bordplader
Terrazzo bestar af knuste
marmorskaerver blandet i cement
Stort set alle terrazzogulve kan slibes ned
og olieres sa det igen ser ud som nyt

Pa kjer.dk kan du finde priser pa

bordplader

Et terrazzogulv er let at vedligeholde og
holder mindst 30 ar

Terrazzo er miljgvenligt

Ejer: Peter Kjer.




FRISORHUSET SATTER
HARMODEN I MARSLET

nyheder fra byen,” siger Lene med et stort

Salonen pa Tandervej er
leveringsdygtig i harmode til
bade de unge og de aldre.

30 maneder gik der, fra Lene Jensen
besluttede at starte frisarsalon i Marslet,
inden hun i 2004 endelig kunne sl& darene
op og byde marsletterne indenfor i byens
dengang eneste frisgrsalon. “Det var sgrme
ikke nemt at finde et erhvervslokale i Mérslet.
Gennem 2¥ ar forsggte vi at finde egnede
lokaler i Marslet, og vi gik endda rundt og
bankede pé dare hos folk og spurgte, om vi
kunne leje et lokale. En dag kom vi tilfeeldigt
i snak med tandleege John Grege, og han
fortalte, at de skulle flytte lokaler, og s& kunne
vileje bygningen her, der er ejet af pizzeriaets
ejer Javan,” forteller Lene Jensen, der er
udleert frisar i 1998.

Bestilte tid i supermarkedet

| 2004 kunne Frisgrhuset sa endelig starte
op, og fra begyndelsen var der fuld gang i
salonen. Lene havde en del kunder med sig
fra tidligere jobs, hvor hun havde arbejdet i
Odder, Tranbjerg og senest i Beder, hvor hun
0gsd boede sammen med sin mand Thorbjgrn
og deres to barn. At det lige var i Marslet, at
Lenes salon skulle ligge, var ikke tilfeeldigt.
"Det var jo tydeligt for enhver, at grundlaget
var til stede for en salon i Marslet, da der jo
ikke var nogen i forvejen. Og sa kunne jeg
godt lide, at jeg ikke var bosat i byen. Da
jeg arbejdede i Beder, blev jeg ofte stoppet
af folk nede i supermarkedet og spurgt til
rads om folks hér, eller fordi de ville bestille
en tid, det er jeg fri for nu, og det er ganske
rart. P4 den made bliver vi heller ikke byens
sladdercentral, som man ellers oplever hos
frisgren i andre mindre byer. S& det er ikke
hos mig, at man kan komme og f& de seneste

grin. | dag bor hun med familien i en gammel
brugs lidt uden for Hou.

Treener Thorbjarn skaffede
kunderne

Marslet var dog ikke helt ukendt for Lene og
familien. Hendes mand Thorbjern er et kendt
ansigt blandt byens drenge. Han var i en
arraekke treener i TMG Fodbold og populeer
hos bade drengene og deres foraldre. “Det
gav helt sikkert nogle kunder i starten, at jeg
var Thorbjgrns kone, og der kommer stadig
mangeafdrengeneogbliverklippet,” fortaeller
hun. | de forste to ar var Lene alene i salonen,
men da arbejdspresset blev for stort, valgte
hun at ansztte en af sine tidligere kolleger,
Dorthe. "Jeg havde alt for travlt i det forste
ar. Det betad, at jeg ikke havde tid til at svare
telefonen, og kunderne skulle vente over 14
dage, for de kunne fa en tid, og det var jeg



ikke tilfreds med. Samtidig

er det ogsa utrolig dejligt

I at have faet en kollega,
HAIR

Hard gold

som jeg kan snakke med,”
forteeller Lene.

Akut tider er muligt
Den ekstra friser i Frisar-
husethar haftden betydning,
at kunderne nu kan fé tid med meget kort varsel. "Nu stikker folk lige
hovedet ind ad dgren og sperger, om de kan blive klippet med det
samme, og det sker, at vi lige har et hul i kalenderen. Det er rart bade
for os og for kunderne, at vi nu har mere tid, og det er praecis sadan,
jeg gerne vil have, at salonen skal kare,” understreger Lene, som nu
ogsa kan na at ordne de praktiske ting i salonen og regnskaberne
i abningstiden, sd nu er der blevet mere tid til familien. Der er
selvfalgelig stadig perioder pé aret, hvor der er ekstra travlt, fx ved
konfirmationstid og andre hgjtider, hvor tidsbestilling er nadvendig,
hvis man vil veere sikker pa en plads i frisgrstolen.

Marslet-drenge med stylet har

For tiden er salonen hjemsggt af Marslet-drenge i alderen 10-16 ar,
de kommer ind for at kebe en helt speciel voks til deres har. "De unge
drenge er helt vilde i gjeblikket, nogle af dem gar mere op i deres har,
end mange af pigerne gar. De skal alle kebe Id-vox, s& det bestiller
vi hjem i store kasser for tiden. | mange &ar har drengene vaeret

fuldsteendig ligeglade med deres har, men det manster er sandelig

MOBELGARDEN MARSLET

vendt, og de er nu meget bevidste om, hvordan det skal sidde,”
fortaeller Lene. Kunderne i salonen er spredt over en bred kam, som
man siger i de kredse, hvor de yngste er fra 1 ar og de aldste er over
90 &r gammel. "Som friser er det en faglig udfordring at spaende over
alle aldre og genrer. Det hjeelper os til hele tiden at holde de forskellige
ting vedlige, sé vi er glade for de mange forskellige slags kunder,”
siger Lene.

Inspirationskurser i Friserhuset

| lgbet af i ar vil Lene afholde forskellige inspirationsaftener med
udgangspunkti hudpleje og make-up. “Det er hyggeligt at mgdes med
kunderne pa en anden made, end nér de blot sidder i stolen. Sa nar vi
har samlet 10-12 stykker, s& holder jeg en inspirationsaften, hvor man
kan fa vejledning i make- up og hudpleje, sa hvis man vil med, skal
man bare ringe,” siger Lene, og mon ikke at der ogsa sniger sig et par
gode rad ind om harmode.

Fakta:

www.salonhuset.dk (Jo det er rigtigt)

Tidsbestilling pa telefon: 86 29 00 86

Frisgrsalon til bade barn, unge, meend og kvinder i alle aldre

Udvalgte produkter i Friserhuset: Paul Mitchell, Sebastian,
Goldwell, Cutrin

Adresse: Tandervej 3, 8320 Marslet

Ejer: Lene Jensen.

KVALITETS
LADERM@BLER
KLASSISKE MODELLER
TIL LAVE PRISER

Mobelgarden Marslet * Langballevej 29 ¢ 8320 Marslet
T1f. 2840 8420 * Tir-fre: 13 - 18 * Lordag: 10 - 17




“ FREDAGSOL FORTE TIL
MOBELFIRMA

De to mabel-
producenter p&
stolelageret |
Mérslet

i
#l
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Hos Nielsen Design Mgbler var
en uforpligtende snak over en
fredagsel arsagen til, at firmaet
blev stiftet.

Som sa ofte far sad Stig og Rolf en fredag
og diskuterede verdenssituationen over
en fredagsel pa Rolfs kontor, da snakken
pludselig endte i en god idé. "Vi sad en
eftermiddag og snakkede, og sa kom ideen
til at blive mgbelproducenter,” forteeller
Stig Loft Nielsen, der er den ene af de to
Nielsen’er i firmaet. Den anden Nielsen er
Rolf Schmidt Nielsen fra Sminipac. Som
altid er der langt fra idé til virkelighed, og det
var ogsa tilfeeldet her. "Stig har en masse
kontakter i mgbelbranchen gennem tidligere
ansattelser pa forskellige mgbelfabrikker,
sd vi fik hurtigt en klar ide til, hvordan vores
koncept skulle vaere. Men derfra og sé til at
fa de farste stole i salg, var der et stykke vej,”
fortzeller Rolf Schmidt Nielsen.

Rettigheder til populaer stol

Detoiveerksattere kabte i 1999 rettighederne
til Bern stolen, en af Danmarks populzareste
leenestolsmodeller, fra mgbelproducenten
Reflex. Ideen varat fa produceret stellene i et
af de gsteuropaiske lande og sa selv polstre
ogsamledemhjemmeiMarslet. Menopgaven
med at finde den rette leverandar af stellene
skulle vise sig at blive sveerere end ventet.
“Vi farede rundt til diverse mgbelmesser i
udlandet for at finde en mabelfabrik, som vi
kunne fa til at producere stellene. Det var
selvfalgelig afgerende, at de kunne levere
et ordentligt produkt, som vi kunne sta inde
for. Men selvom mange firmaer havde gode
intentioner om, at de kunne producere dem
for os, sa har vi desvaerre oplevet, at nér det
kom til stykket, har de ikke kunnet levere,”
fortaeller Stig Loft Nielsen, der har mere end
25 ars erfaring inden for mgbelbranchen bade

~ som mgbelpolstrer men ogsa som salger.



Nielsen szelges hos de starste mghelkaeder
| dag er det Iykkedes at lave en god aftale med en polsk mgbelfabrik,
som nu leverer stel til firmaet. Stolene bliver hele tiden udviklet med

nye modeller og udgaver. Nielsen Design Mablers produkter bliver
solgt hos bl.a. Idé Mgbler, Smag&Behag, Hansen Mgbler, DanBo
Mabler og en lang reekke selvsteendige mgabelforretninger i bade
Danmark og Norge. Og s selvfalgelig hos Mgbelgarden i Marslet.

Leekre havemgbler

Firmaet satsede i starten kun p& Bern-stolen, men andre produkter er
nu kommet med i sortimentet. “Under en af vores utallige ture rundt
pa mgbelmesser faldt vi over nogle havemabler, som vi absolut matte
have. Sa nu er viklar til den kommende sason med dyre og eksklusive
havemgbler,” forteeller Rolf Schmidt Nielsen. Samtidig har firmaet
tilfgjet modulreoler pa produktlisten, og de satser pa at kunne tilfgje
endnu flere interessante produkter til firmaet i de kommende ar.

Fakta:
www.ndmobler.dk
Producent af Bern stolen

Salg af havemghler og modulreoler
Stiftet i 1999
Ejere: Stig Loft Nielsen og Rolf Schmidt Nielsen.

Lad os vise dig magien!

Bang & Olufsens produkter er ikke bare stereoanlaeg og fjernsyn.

Det er en made, hvorp& man lever og indretter sig med lyd og billede.

Her i butikken er vi to dedikerede Bang & Olufsen medarbejdere, som

kan vise dig magien og betjeningskomforten i Bang & Olufsens produkter.
Vi kan hjaelpe dig med at omszette dine gnsker og behov til en

individuel Bang & Olufsen lgsning, der passer perfekt til dig og dit liv.

Kort sagt tilbyder vi:

- Praesentation og demonstration.

- Radgivning og projektering.

- Finansiering, forsikring og montering.

Vi glaeder os til at se dig!

BANG & OLUFSEN

Blaabierg
RADIO

AUT. BANG & OLUFSEN FORHANDLER
Butikscentret » Norre Allé 9 » 8362 Horning

TIf. 86 92 42 88 www.bang-olufsen.com
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“ VIL SKABE EN AF DANMARKS
BEDSTE RESTAURANTER
I MARSLET

To unge kokke laver madkunst
i Det Gamle Mejeri pa
Vilhelmsborg.

Seren Juul Jakobsen og William Jgrgensen
ville bevise, at et restaurantkekken ikke
behgver veaere et stort kaos med réaben og
skrigen og tilsvining af hinanden, derfor
besluttede de to barndomsvenner for tre ar
siden at kabe restaurant Det Gamle Mejeri
pa Vilhelmsborg. “De steder vi har arbejdet
far, har der altid veeret en frygtelig rdaben og
skrigen i kekkenet. Det er helt ungdvendigt,
og derfor besluttede vi, at sadan skal det
ikke veere her hos os. Allerede nu er det
rygtes i branchen, at det er et fedt kakken at
vare ansat i, da tonen er god, og vi giver os
tid til at tilberede maden,” fortaeller Saren.
De to indehavere har trods deres unge
alder, 29 og 31 ar, allerede veeret ansat pa
nogle af Danmarks bedste restauranter.
De har blandt andet arbejdet pa Svinklav
Badehotel, Sophiendal Gods, Cafe Ketchup
og Molskroen, inden de slog sig ned pa Det
Gamle Mejeri.

Den nye Seren

Restaurant Det Gamle Mejeri var lukket
i et ar, efter den tidligere ejer Saren
Pedersen havde overtaget Norsminde Kro,
og navnesammenfaldet har skabt en del
forvirring. “Jeg er ofte blevet ringet op af folk,
som tror, at jeg er den tidligere ejer, sa det
har kreevet lidt tid at fa folk fortalt, at det nu er
en ny Sgren, der har restauranten,” forteeller
Seren. | denlange periode hvor der var lukket,
gik en del lokale kunder forgaeves, og det fik
de to nye ejere ogsa at maerke i starten. “Der
kom ingen kunder i starten, alle troede her
var lukket, s vi var mest handverkere i de
farste uger, og havde god tid til at satte det
hele i stand. Men en dag kom der pludselig
et par ind for at spise frokost, men vi havde
veereti gang med at male i flere timer, s vila

begge og sov middagslur her i sofaen i vores
malertgj,” griner William.

Fem ud af seks stjerner

Parret fik dog deres frokost, og fra den dag
er det kun gaet fremad, og kundekredsen
er stille og roligt blevet udvidet. En maned
efter abningen var en anmelder fra Arhus
Stiftstidende pa besgg, og pa trods af at de
nystartede kun havde én hylde med varer
pa i keleskabet, fik de serveret sa god en
middag for anmelderen, at de fik fem ud
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af seks stjerner i anmeldelsen. Det var
startskuddet, og anmeldelsen sendte en del
kunder fra Arhus ud til Det Gamle Mejeri.
“Det er bade godt og ondt, at vi ligger herude.
Folk fra Arhus synes, der er langt herud i
vintermanederne, hvorimod mange parsynes,
det er de perfekte omgivelser at holde bryllup
i. Vi har langt flere selskaber, som bryllupper,
konfirmationer og fadselsdage, end vi havde
forventet, da vi startede op,” siger Saren.
De to restauraterer forsgger altid at give
geesterne til de store selskaber en falelse




af, at de er pa a la carte restaurant. “Selvom
vi laver mad til 80 mennesker pa samme tid,
sa skal geaesterne have en god oplevelse,”
understreger Sgren, der allerede har masser
af bryllupper i ordrebogen for 2008.

Spis frokost pa Mejeriet

Neste indsats bliver at fa& mere gang i
frokostgeesterne. “Vi kunne godt tenke os
endnu flere geester i restauranten til frokost,
hvor man som lokal sagtens kan smutte forbi
til frokost eller frokostmade med en moderne
sildeplatte eller en omelet. Vi vil jo gerne
have noget liv herude gennem hele ugen,
sé det ikke kun bliver i weekenden. Maske
bliver folk lidt skreemte af de hvide duge pé
bordene, men det skal man ikke blive, her er
plads til alle, og priserne er ikke dyrere end
pa cafeerne inde i Arhus,” siger William.

Danmarks bedste restaurant

Ejerne havde fra starten to klare mal
for deres restaurant. Det ene var, at Det
Gamle Mejeri skulle blive blandt Danmarks
bedste gourmetrestauranter, og samtidig
skulle keokkenet veaere Danmarks bedste
arbejdsplads. "Vi har sat os store mal, og vi
ved godt, at vi skal veere talmodige, men vi
knokler for at skabe resultater og allerede nu
efter kun tre ar, faler vi selv, at vi er meget teet

pa athave den perfekte restaurant,” fortaeller
William. De kalder sig selv for fleksible
gourmetkokke, da de lytter til kundernes
gnsker, men samtidig vil de ogsa udfordre
folk og skubbe dem over, hvor de synes, det
er sjovt.

Ravarerne kommer fra Paris

Det Gamle Mejeri far friske ravarer hjem fra
Paris hver onsdag, og ravarerne er ifglge
de to ejere et punkt, hvor de aldrig gér pé
kompromis. “Det er superkvalitet, det vi far
fra Frankrig, og det kan ikke kabes bedre i
Danmark. Fjerkreeet er helt frisk med hoved
og det hele, gsters, kammuslinger, salater og
frugter er perfekte, og det er ikke for at veere
snobbet, for vi keber ogsa lokale seesonvarer.
Faktisk bidrager Vilhelmsborgskoven med en
del ingredienser, for her er vi ude at samle
fx syre og hyldebeer,” fortaeller William. Der
bliver kreset om retterne i kakkenet, og som
Saren udtrykker det, sé tager man sig ekstra
sammen som kok, ndr man selv er inde og
servere maden for gaesterne. “Det er altsa
ikke sjovt, hvis man hver gang skaltage en dyb
indanding, inden man skal ind til geesternes
bord og servere maden, fordi man er flov over
det, der er pa tallerkenen. Jeg tror, det ligger
i generne, om man er serviceminded, og det
er vi begge. Vi har simpelthen en medfadt og

Foto: Mikkel Russel

indre lyst til at servicere folk og give dem en
gastronomisk oplevelse,” siger han, og héber
at mange fra Marslet kigger ind, for nu skal
man ikke leengere veere i tvivl om, hvorvidt
der er restaurant i Det Gamle Mejeri, for det
er der og endda en rigtig god en af slagsen.

Fakta:

www.detgamlemejeri.dk

Bordbestilling pa telefon 86 93 71 95
lf\bningstider:

Onsdag — Sendag fra kl. 12.00

Adresse:

Bedervej 101, Vilhelmsborg, 8320 Marslet
Tilbyder: A la'carte, Selskaber, Bryllupper,
Fester, Mader, Konferencer, Vinsmagninger,
Kokkeskole og Mad ud af huset

Restauranten har plads til 40 gaester

To unikke selskabslokaler med plads til 40
og 80 geester

Mulighed for overnatning

Ansatte: Fire kokke, en tjener og 12
deltidsansatte

Ejere: Saren Jakobsen og

William Jergensen.




“ 11 ARS KONSTANT FREMGANG

Marslets lokale supermarked
har kun oplevet positive tal pa
bundlinjen siden 1997.

Detkan godtveere, at SuperBrugsen er en del
af Coop Danmark og dermed i ledtog med alle
landets Fakta-butikker, IRMA'er, Kvickly'er og
de andre Brugsforretninger men trods det,
sé er Marslet og Omegns Brugsforening en
selvsteendig forretning ejet af foreningens
medlemmer. “"Hver gang vi tjener en krone,
sa ender den pé foreningens bankkonto, det
er ikke som nasten alle de andre butikker
i Coop, der hvert ar skal aflevere deres
overskud til en faelles konto hos Coop. Sa der
er noget ved at handle lokalt her i Marslet,
for ejerne er faktisk de mange medlemmer,
vi har her i byen, og den tanke kan jeg godt
lide,” forteeller Jesper Nielsen, som pa 11.
ar er ansat som uddeler i SuperBrugsen.
Han har det fulde ansvar for, at butikken
karer og ser ud, som den skal, og nye tiltag

kommer oftest fra Jesper eller en af de andre
ansatte i butikken. "Nar vi far gode ideer til
fx indretning af butikken eller andre tiltag, sa
er fordelen, at vi blot skal drgfte tingene med
vores egen bestyrelse, da vi selv har penge
pa kontoen til sddanne ting. Andre butikker
skal ansgge hovedkontoret hos Coop og pa
den méde forsgge at f& midler til nye tiltag.
Sa vores proces er slet ikke sa lang, og
chancerne for at vi kan fa bestyrelsen med
paideerne, er normalt ogsé ret gode,” griner
Jesper og understreger, at han har et rigtig
godt samarbejde med bestyrelsen.

Ejerne stiller store krav

Nar man hver dag har ejerne rendende rundt
i butikken, betyder det ogsa, at kravene til
forretningen er ret store. "Vores kunder har
langt starre krav til vores produkter og butik
end kunderne i fx en discountforretning.
Der er man som kunde ikke s kritisk, hvis
nogle varer er udsolgt, eller frugterne ikke
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er helt friske. Den gar ikke her hos os, sa
far vi det straks at vide, og sédan skal det
ogsa veere, det har jeg det fint med,” siger
Jesper Nielsen. Han er kommet i Marslet
gennem hele sit liv, da hans bedsteforaldre
boede i byen. Men selv flyttede han farst
hertil i 1997 sammen med sin kone Helle,
da han fik tilbudt stillingen som uddeler i
SuperBrugsen. "Vi havde ellers besluttet os
for at sla os ned i Rask Mglle ved Horsens,
hvor jeg var ansat som uddeler i Brugsen,
men sa kom muligheden for at komme til
Marslet, da stillingen som uddeler blev ledig,
og den sgagte jeg,” forteeller Jesper Nielsen.
Han har veeret ansat hos Coop eller FDB, som
det hed far, siden han gik i lere i Solbjerg
Brugs lige efter 9. klasse. Og pa vejen mod
Marslet har han krydset Brugsen i Hgrning,
Hjortshgj, Harlev, Herredsvej, Rask Mglle og
Kvickly i City Vest.



HOS SUPERBRUGSEN

Nye kunder kraever nye varer

| SuperBrugsen kan de merke, at de mange
nye kunder i byen skal se forretningen
an, inden de bliver faste kunder. De skal
lige veenne sig til, at man godt kan handle
lokalt uden at ga glip af noget. Og antallet
af nye familier i byen har allerede haft
en afsmittende effekt pa varesortimentet
i Brugsen. “l lgbet af de naeste par
méneder udvider vi med dobbelt s& mange

okologiske varer. Vi kan klart maerke en gget

om, at vi fremover vil sette endnu mere
fokus pa vores profilomrader, gkologi, fersk
ked, vin, og frugt og grent. Det er de omréder,
hvor vi kan give marsletterne gode fadevarer
og distancere os fra discountbutikkerne,”
fortaeller Jesper Nielsen. Og netop kampen
mod SuperBrugsens nabo og Coop-kollega
Fakta har veeret et omdiskuteret emne i
Marslet Brugs. "Da vi fik nyheden om, at de
ville bygge en Fakta lige ved siden af os, satte
det selvfglgelig en masse tanker i gang, og vi

Uddeler Jesper Nielsen og formand Lars Berggreen Rasmussen er i gang med at udvikle butikken

efterspargsel pa gkologiske varer, og den er
vi klar til at indfri. Der er bestilt nyt inventar,
og der bliver masser af produkter fra bl.a.
Urtekram, og vores udvalg af gkologiske
frugter er fuldt udbygget nu,” forteeller
Jesper Nielsen. | dag er 80 % af alt meelk der
selges i butikken gkologisk.

Nye planer pa vej

Bade bestyrelsen og ledelsen i butikken
pusler i gjeblikket med store planer for
ombygning af butikken. “Vi har nogle
planer i tankerne, som vi nu undersgger

mulighederne for atfere udilivet. Dethandler

var spaendte pa, om det ville kunne afleeses
i vores omsatning. Men det maerkveerdige
er, at det kun har haft positive konsekvenser
for os. Nu kan kunderne se, at kvaliteten
hos os er i orden, og det at man i Marslet
nu har to alternativer at veelge imellem, har
bevirket, at flere handler i byen. De fleste
handler jo begge steder, og ved, at vi er
bedst pa nogle omrader, og Fakta kan noget
andet,” forklarer Jesper Nielsen, og tilfgjer
at der kun var omsatningsnedgang i to uger
i forbindelse med Faktas opstart, derefter
steg omsatningen i forhold til tidligere &r.

Steerkt hold

SuperBrugsen har i dag 25 medarbejdere
ansat, det er en blanding af unge fra Marslet,
slagtere og butiksuddannede. "Vi har et
utrolig steerkt hold for gjeblikket, og jeg
laegger stor vaegt pa, at der altid er mange pa
arbejde. Folk skal altid hurtigt kunne finde en
medarbejder, som de kan sparge om hjelp,
hvis de har brug for det,” siger uddeleren.

Til fodbold hos de hvide

og de gule

Chefen selv har en del flere timer end de
andre ansatte, men der bliver dog tid til at
tage segnnerne Mikkel og Daniel med til
fodboldkamp pé& stadion, hvor Jesper har
fulgt De hviiide i mange ar. Selv har han
vaeret aktiv fodboldspiller i TMG siden 1979,
ogidag erhan malmand pa etaf TMG’s mest
populare oldboyshold nemlig FC Kildevang.
Nar tiden ikke bruges pa fodbold, sa er vin
Jespers store passion, og han holder sig
opdateret pad det omrade ved at deltage
i vinkurser og prgvesmagninger, sa
mérsletterne kan fa et bredt og varieret
udbud af vin fra SuperBrugsens vinafdeling.

Fakta:
www.superbrugsen.dk
Adresse:

Harretvej 12

8320 Marslet

Telefon:

8629 0500

Ansatte: 25

f\bningstider:

Mandag - Fredag: 09.00-19.00.
Lerdag: 08.30 - 17.00.

1. sendag i hver maned: 10.00-17.00.
@ko-butik.

Udbringning af varer.

OK Tank. Dggnabent.
Uddeler: Jesper Nielsen
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“ LOKALE KUNDER STYRER
SUPERBRUGSEN

Byens lokale SuperBrugs styres af en folkevalgt
bestyrelse med repraesentanter fra Marslet.

1S
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SuperBrugseniMarsleter ejetafkunderne, og detatbutikken erforenings-
ejet, har ifglge formanden Lars Berggreen Rasmussen masser af fordele
for lokalsamfundet. “Det er efterhanden ret unikt, at en Superbrugs er ejet
af medlemmerne. | alle de andre byer omkring Mérslet er det Coop, der er
ejere, men her holder vi stadig liv i den snart 125 ar gamle brugsforening.
Fordelen ved at vi er en selvstendig butik, er, at vi kan lave alverdens
lokale arrangementer uden at skulle sparge nogen om lov. Senest har
brugsen lavet et samarbejde med gruppen bag Multihallen, hvor der
salges ol fra Arhus Bryghus her i brugsen, og overskuddet af det salg
gar til Multihallen. Det ville ikke kunne lade sig gare i en Coop ejet butik,”
forteeller Lars Berggreen Rasmussen. Den aktive formand har siddet
i bestyrelsen for brugsforeningen siden 1981, og til dagligt er han lektor
pé Ingeniorhejskolen i Arhus. | Mérslet er han et kendt ansigt fra de skra
breedder, da han i mange ar var en fast del af Méarslet revyen.

Marslets storste forening

Pa trods af at Marslet Brugsforening er en af byens aldste og absolut en
af de starste med ca. 1500 medlemmer, sé lever den lidt i det skjulte, men
det er formanden ikke tilfreds med. “Vi vil gerne ggre mere opmaerksom
pa os selv, da vi mener, at det er vigtigt, at holde fast i brugsen som en
selvstaendig butik,” understreger Lars Berggreen Rasmussen. Bestyrelsen
har til opgave at holde et vagent gje med gkonomien i butikken, og sa
sarger de for at atholde diverse arrangementer for kunderne i lgbet af
aret. Til jul serverer de glegg og ebleskiver til kunderne, i efteraret var der
arrangeret gkologisk dag, hvor man uddelte smagspraver pa gkologiske
fedevarer, pinselgrdag er der hvert ar musik og underholdning pa torvet
og en gang om aret afholdes vinsmagning i Borgerhuset.

Kom til generalforsamling

Arets store begivenhed er generalforsamlingen, hvor naesten 100
medlemmer mgder op. "Hvert &r er der underholdning p& programmet,
og det bliver der ogsé i ar, hvor vi har hyret sanggruppen De gode gamle
dage,” forteeller Lars Berggreen Rasmussen. Til generalforsamlingen
den 3. april er der selvfalgelig ogsé afleeggelse af arsberetning og valg
til bestyrelsen, og formanden kan kun anbefale alle at deltage og gerne
stille op til valg. “Det kan vaere lidt sveert at fa nye med, men vi kan love
dem, der stiller op, at de far gode arbejdsbetingelser. Det vil vaere rart,
hvis vi kunne fa nogle yngre forbrugere med, sa vi derved kan deaekke
hele spektret af mennesker i Marslet. Vi har et rigtig godt samarbejde
med uddeleren Jesper, der er med pa det meste, af det vi foreslar, sa
der er gode muligheder for, at sette sit preeg pa hvordan vores lokale
supermarked skal se ud,” forklarer han.

Bestyrelsen i SuperBrugsen Marslet
Lars Berggreen Rasmussen, formand
Bent Bauning, naestformand

Kirsten Schmidt Nielsen

Lisbet Albertsen

Ulla Reintoft Henriksen

Susanne Wiben Drysdale

Poul Granslev

Fakta:

Marslet og Omegns Brugsforening
Generalforsamling 3. april
Indmeldelsesblanket fas ved kassen.

Kontingent 50 kr. om aret.




FYSSEN LARER DIG AT
LOBE RIGTIGT

og bade en barbar og stationaer computer.

Treener du til maraton? Sa lgb
ned forbi Fyssen i DGI-Huset.
Svend B. Carstensen har startet
idreetsklinik med speciale i
idraetsskader.

Aktivitet og bevaegelse er altafgerende
for den 48-arige Svend B. Carstensen, nar
han har sine klienter i behandling p& den
nystartede klinik i DGI-Huset Arhus. | de lyse
nymalede lokaler findes ikke laserapparater,
ultralyd eller andre passive hjelpemidler til
at afhjelpe idreetsskader. Derimod er der
et meget avanceret lgbeband, dv kamera

“Jeg har taget det bedste fra de seneste
20 ars arbejdsliv og kogt sammen til den
behandling, jeg nu tilbyder her i klinikken.
Jeg vil ikke behandle med de statiske og
passive behandlingsformer, derimod skal der
vaere aktivitet, det er det, der far tingene til at
flytte sig,” mener Svend B. Carstensen.

Leber du rigtigt?

Han har skabt en moderne idraetsklinik og
samtidig en arbejdsplads til sig selv, som
han lenge har dremt om. “Mit fokus har altid
vaeretmest paidraetsskader og seerligt skader

i forbindelse med Igb. Men mange af de ting
jeg kan tilbyde her, er ogsa forebyggelse af
skader. Fx kan en lgbestilsanalyse give en
vejledning til hvilke sko, der passer til en,”
forklarer Svend. Hvis man Igber i et par sko
der ikke passer til ens fadder og lgbestil,
opstar skaderne. En lgbestilsanalyse laves
ved, at man lgber en tur pa lgbebandet, og
samtidig bliver lgbeturen optaget pa dv
kameraet, som sender optagelsen videre til
computeren. Nu kan Svend ga i gang med
analysen, og ved hjelp af computeren kan
han praecis analysere sig frem til resultaterne
og dermed vejlede lgberen.
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"Mange sportsforretninger tilbyder ogsa sakaldte ‘labestilsanalyser’,

som jeg dog vil putte i kategorien 'skotest’, fordi man kun kikker pa
skoene. Jeg undersager hele kroppen, og vi gar ned i detaljen, med
og uden sko pa, fordi en mindre fejlstilling bliver gentaget ved hvert
eneste lgbeskridt, og det bliver til tusindvis af gange under en Ighetur
og ufattelig mange gange under et maratonlgbh. S& akkumuleres
belastningen ved den forkerte stilling, og du risikerer skader,”
forklarer Svend.

Eksperti Lob

Samarbejdet med DGI-Huset betyder, at Svend kan benytte husets
lokaler til sine klienter. Her er blandt andet et stort og helt nyt
motionscenter, der kan bruges ved genoptraening efter en skade. Nar
der ikke er klienter i klinikken bruges tiden pa at skrive artikler.
."Imange &r har jeg vaeretfast skribent for DGl og besvaret spgrgsmal
pa deres net-brevkasse. 0g jeg skriver for magasinet L@B, som ogsa
treekker pa mig som en del af deres ekspertpanel,” forteeller Svend.
Han er selv meget aktiv motionist, og han kan ofte ses pa cykel eller
med lgbeskoene pa i Mérslet, hvor han har boet siden 1993 sammen
med sin kone Birthe, og barnene Cecilie og Christoffer.

Pa klinikkens nye hjemmeside kan man fa masser af gode rad om
forebyggelse og behandling af idreetsskader, og en del af Svends
artikler om emnet er ogsa offentliggjort der.

Fakta:

www.fyssen.com

Idreetsklinik og fysioterapi

Adresse: DGI-Huset, Veerkmestergade 17, 8000 Arhus C
Telefon: 40 40 05 15.

Online tidshestilling.

Ydelser:

Labestilsanalyser

Genoptreening

Behandling af idraetsskader

Traeningsplanlaegning

Sportsmassage - fa lesnet spsendte muskler
Fysioterapi som behandling af ondt i ryg, nakke og skuldre
Behandling af fod og knze problemer

Ergonomi - Leer at sidde uroligt!

Massage og afspaending

Genoptraening efter operation, skade eller sygdom
Ejer: Svend H. Carstensen.

W

Laeseklubben SKOLIN

SKOLIX

Bager til barn,
der gerne vil

www.skolix.dk
www.gix.dk
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— Beskyttelsesfolie til alle overflader
— Hurtig levering fra eget lager
— Tilskaering i alle mal

www.sminipac.dk

Harretvej 44, 8320 Marslet, telefon 8629 4533, e-mail rsn@sminipac.dk



“® GAARSTED TIL LANDS, VANDS, I
LUFTEN OG VED WHITEBOARD ET

Flyentusiast fra Marslet finder og
lgser virksomheders problemer
gennem handlingsorienterede
udviklingsforlgb.

Fokus, fokus, fokus ordet gentages igen og
igen i lgbet af samtalen med lver Gaarsted
fra konsulentfirmaet GAARSTED traening &
udvikling ApS. Der er ingen tvivl om, at han
leegger stor vaegt pa, at kunderne kan maerke
en positiv forandring efter et besgg fra
GAARSTED. "Vi snakker dansk, og vigtigst af
alt sa snakker vi forstaelig dansk, nar vi har
en gruppe medarbejdere gennem et kursus-
/procesforlgh. Alt for mange konsulenter
bruger tiden pa at lukke varm luft ud og sa
sende en keempe regning. Vi forsgger at gare
det meget anderledes,” siger lver Gaarsted.
Nar en opgave er i hus, gar arbejdet i gang
med indsamling af oplysninger om kunden,
og det starter med et made, hvor kunden
og konsulenten satter sig sammen og far
opgaven tilpasset efter kundens gnsker.

800 plejepersonaler pa kursus
Konsulenten skal opna sa meget kendskab

til firmaet som muligt, inden processen
gar i gang. "Nar vi starter et kursus-/
procesforlgb, sa begynder det alts4, sa snart
kursisterne har faet smgr pa rundstykket,
for vi har forberedt os i forvejen. Vi leegger
stor vaegt pa at tale virksomhedens sprog, sa
medarbejderne kan meerke, at vi har en god
fornemmelse af, hvilke forhold de arbejder
under,” forklarer Iver Gaarsted. For gjeblikket
er firmaet i fuld gang med undervisning af 800
ansatte i plejesektoren i en kommune, mélet
er at skabe en forbedringskultur og opna
stgrre motivation i arbejdet hos den enkelte.
“Nar man som os skal undervise mennesker,
der er pa alle niveauer pa karrierestigen, er
det vigtigt, at vi kan tilpasse os 100 % den
malgruppe, vi arbejder med. Derfor arbejder
vi meget handlingsorienteret, sa kursisterne
merker, at de hele tiden kan relatere
forlgbets indhold til deres eget arbejde. Ofte
er forlgbene over tre til fire gange, hvor de

s laver hjemmeopgaver i de mellemliggende
perioder. P4 den made kan man lgbende
meerke forandringerne,” siger Iver Gaarsted.

Opfelgning er obligatorisk

Konsulenterne hos GAARSTED har gode
erfaringer med deres opfelgning. De har
lobende kontakt fil
foregar bade ved opstart, undervejs i

virksomheden, det
kursus-/procesforlobet og efter kursus-/
procesforlgbet er afsluttet. Dermed bliver der
fulgt op pa de mal, virksomheden har sat. “Vi
harer tit, at vores kunder bliver overraskede
over, at vi ikke har glemt dem. De er ikke vant
til, at der bliver fulgt op pa tingene. Vi er jo
bestemt ikke de eneste pa dette marked,
sé de fleste af vores kunder har far provet
at veere i klgerne pa konsulenter, der ville
udvikle deres virksomhed, men ofte med
blandede resultater. Derfor vil vi hellere
give kunderne en god oplevelse og reelle
resultater, sa de har lyst til at ringe efter os
igen,” understreger lver Gaarsted.



Fakta:
www.gaarsted-tu.dk

GAARSTED traening & udvikling

har specialiseret sig i operationel

strategi-, ledelses-, medarbejder-, og
organisationsudvikling i private og offentlige
- ,":‘ ; virksomheder pa alle niveauer.

: GAARSTED treening & udvikling udvikler
kurser og procesforlgh, som er malrettet til

- den enkelte virksomheds behov.
Iver Gaarsteds uddannelser:
Elektronikmekaniker, Svagstremsingenier,
HD i ledelse og kommunikation, Proces-
lederuddannelse, NLP og paedagogikum.
Pilot, vinterbader og maratonlghber Tidlige ansat som:
Iver startede firmaet som et enkeltmandsfirma i 2005, Gruppeleder og driftsleder hos Enkotec/Bilwinco.
men efter et ars tid blev der ansat en konsulent, og Afdelingsleder for ekstern personale- og organisationsudvikling hes EUC MIDT.
derfra er det kun gaet fremad, sa firmaet i dag har seks Udviklingschef hos Memory Card.
ansatte. Men udviklingen behaver ikke slutte her, ifglge Salgschef hos 10 Consulting.
Iver er visionen at lave et stort konsulenthus med 20- Sektionschef hos Siemens.
30 ansatte. Den ambitigse firmaejer har dog ogs4 tid til Underviser i dag pa Handelshgjskolen i veerdier og veerdibaseret ledelse.
andet end arbejde.
Han er pilot, og har i mange &r haft sine letvagtsfly GAARSTED treening & udvikling tilbyder:
stdende i Marslet Internationale Airport, som Iver kalder Strategi- og ledelsesudvikling. Veerdibaseret ledelse, veerdi og kultur
den nu nedlagte ‘lufthavn’ ved Obstrupvej. “Jeg er vild udvikling i virksomheden. Kommunikation. Coaching. Udvikling af teams.
med at flyve, og har i mange &r haengt over Marslet og @get trivsel i virksomheden. Medarbejderudviklingssamtaler (MUS).
omegn i mine letvaegtsfly. Men nu flyver jeg fra Randers, Lean taenkning og kultur. Salg og markedsfering.
hvor det bliver til nogle ture i forskellige sportsfly.” Nar
lver ikke flyver rundt i luften, kan han findes i vandet, Ejer: lver Gaarsted.

hvor han vinterbader, og pa landevejen hvor han for
tiden traener til sit 15. maratonlab.
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HJEM.DK ER DANMARKS
STORSTE NET-BUTIK

Thomas Dybdahls drgm om at
skabe Danmarks bedste og
starste onlineshop til hus og have
fik ekstra fart efter mgdet med
IT-investoren Morten Lund, der
er kendt fra Skype.

Tag en jysk kebmand med ambitioner om at
skabe Danmarks bedste varehus pa nettet til
hus og have
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udvikle shoppen,” siger Thomas Dyhdahl fra
Marslet.

Filter til havebassin var
startskuddet

Den 38-arige net-kebmand, er oprindelig
uddannet grafiker, men en stor interesse for
indretning af haver, sendte ham pa sporet af
sin farste
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‘fiskeforretning’ veek for et mere omfattende
shopmodul og abnede i 2004 netbutikken
Haveogbolig.com. | 2006 kom han i kontakt
med IT-investoren Morten Lund, der sammen
med sit netveerk i HelloGroup og HelloWeb

kebte sig ind i Haveogbolig.com, der herefter
skiftede navn til hjem.dk.
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- og en kgbenhavnsk IT-investor (Skype,
Bulguard) pa evig udkig efter nye visionaere
webprojekter. Seet dem sammen over et
medebord og resultatet bliver: hjem.dk. “Man
far hele pakken i et samarbejde med Morten,
fordi han har et stort netveerk af rigtig dygtige
fagfolk. Derfor var det heller ikke sveert at
beslutte sig, da han tilbed at veere med til at

net-butik. "Hjemme fra privaten i Marslet
solgte jeg japanske karper og udstyr til at
indrette vandmilja i haven. En af mine kunder
kunne ikke betale, sa han tilbgd at give mig
en net-butik i bytte for et specialfilter til et
vandbassin, og pad den made kom jeg i gang
med salg over nettet,” forteeller Thomas
Dybdahl, der hurtigt fik smag for nethandel,
og et par ar senere byttede han sin

Danmarks ferste Storcenter pa
nettet

Ideen med hjem.dk er ifglge Thomas Dybdahl,
at kopiere den succes som storcentrene i de
starre byer har. Langt de fleste net-butikker
har specialiseret sig i en ting, men pa hjem.dk
vilman salge alt det, som en moderne familie
har brug for. Leverandgrerne var dog ikke
overbevist om, atideen var sa god. "Vi satser
pa alle de kendte markevarer, og det var en
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hard kamp i starten, at fa producenterne til at
indse, at vi var veerd at handle med. Heldigvis
har vi nu faet overbevist dem, og i dag ringer
mange firmaer selv til os for at lave aftaler om
salg afderes produkter,” fortaellerhan. Varerne
bestilles gennem hjem.dk, men leveres direkte
fra producenten hjem til kunden.

Sendag er store shoppe-dag

Netbutikken har flest beseg om sgndagen,
hvor op mod 5.000 danskere klikker sig ind
pa hjem.dk for at finde et godt tiloud blandt
de mere end 300.000 varenumre. Og praecis
som i et fysisk varehus er Thomas Dybdahls
plan at fa de besggende til at impulskabe.
“Typisk finder folk os gennem sggemaskinen
Google, hvor de fx sgger pa et fladskaerms
TV. Ad den vej kommer de ind pa vores side,
og mens de sa er der, falder de over nogle af
de mange andre tilbud, vi altid har karende,
og pa den made genererer vi tillegsordrer,”
forklarer Thomas Dybdahl. Den rade trad hos
hjem.dk er shoppens unikke kombination af
et enormt vareudvalg og online kundeservice

i top. Ambitionen er at gore onlineshopping
til andet og mere end 'klik og keb" — det
skal veere en oplevelse, hvor service og
varepraesentation er i top.

“Vi vil veere kundernes foretrukne indkabs-
sted, nar det gaelder kvalitetsprodukter og
merkevarer til hus og have, og det bliver vi
kun, hvis kunderne fgler sig godt behandlet.
Jeg har selv faet sa meget darlig service i mit
liv, s& derfor har det altid haft hgjeste prioritet
for mig, at kunne give vores kunder den bedste
service,” siger Thomas Dybdahl.

Kundeservice hos hjem.dk betyder bl.a., at
der hverdage mellem klokken 9-16 sidder
ekspedienter til at svare pa speargsmal via
online chat eller over telefonen.

MCM venter

Firmaet har efter flere ar med kontor i
Maérslet nu base p& Oddervej 202. Her sidder
Thomas Dybdahl sammen med tre ansatte.
Partnerne bag hjem.dk sidder i Kgbenhavn,
og her er 40 medarbejdere, som hjem.dk kan
treekke pé. "Vi har fundet et perfekt sted i

forhold til kontor og lager. Det ligger teet pa
Marslet, sa jeg har ikke sa langt hjem, og sa
generer transporten ikke naboerne, da der
kommer en del leveringer i lgbet af dagen,”
fortaeller han. | og omkring Marslet kan man
ind i mellem veere heldig at se et rgdt lyn
komme farende med Thomas pa sadlen. Den
tidligere fitnessinstruktgr har nemlig meldt
sig ind i Marslet Cykel Motion, og det kraever
som bekendt sin mand. “Jeg har hert, at de
er nogle seje gutter i den klub, sd jeg ma
hellere se at komme i form, inden jeg mader
op til treening med de andre til april,” smiler
Thomas Dybdahl.

Fakta:

www.hjem.dk

Adresse: Oddervej 202, 8320 Hajbjerg
Selger alt til familien, hus og have
300.000 varenumre

Udvalgte produkter: Weber, Bosch,
Philips, Hansgrohe, FATBOY, DeWalt
Ejer: Thomas Dybdahl m.fl.

Restaurant

Det Gamle Mejeri

Vilhelmshorg

Bordbestilling: 86 93 71 95

i\hningstider: Onsdag-sendag fra kl. 12.00

Ala carte — Selskaber — Bryllupper — Fester — Mader — Konferencer
Vinsmagninger — Kokkeskole — Mad ud af huset

Det Gamle Mejeri
-_— 4



Kreativitet
Fleksibilitet

— kvalitetsbevidst og nyteenkende malerfirma

Loft

Tapet

Vaegge
Facader
Traeveerk
Farveforslag
Restaurering

MALERFIRMA
JONAS ERICHSEN
86 11 70 78

MR\

Harretvej 36 - 8320 Marslet
Bil 22 33 70 78 - Fax 86 11 70 73

jonas@jonaserichsen.dk - www.jonaserichsen.dk




“ DA DET GODE BR@D

ENDELIG KOM TIL MARSLET

Bagermester Lars Jargensen har
givet marsletterne kvalitetshrod,
og kunderne star nu i lange keer
pa butikstorvet hver weekend.

Der er gule papirslapper med beskeder fra
de ansatte overalt pa opslagstavien pa det
lille kontor i baglokalet hos Marslet bageren.
Med tekster som, - Hej Lars, jeg har byttet
med Julie p4 lerdag. og - Hej, Lars. Jeg kan
ikke tage vagten den 27. desveerre. Den
eneste der ikke bytter vagter eller holder fri,
er mester selv. Han mgder ind mellem klokken
00-02 hver nat 7 dage om ugen aret rundt for
at bage brad til mérsletterne. "Med 20 navne
pa listen over ansatte bruger jeg en del tid pa
atfa det puslespil pa plads. Men det vigtigste
for mig er, at der altid er tre ekspedienter bag
disken i de travle perioder som fx lgrdag og

sgndag morgen. Kunderne skal ikke sta i ke

for lang tid,” siger Lars Jargensen.

Bageren med i revyen

Men kg kan ikke undgas hos den populaere
bager, for hver eneste lgrdag og sendag
morgen er der nu opstaet et helt nyt
feenomen i Marslet, nemlig lange keer ud af
forretningen og langt ud pa torvet. Men folk
ved, at det er veerd at vente pa, sa snakken
gar lystigt, mens der ventes. "Jeg har en
plan om at sette nogle telte op, sé folk kan
std i tarvejr og fa sig en lille morgendram og
en kop kaffe, mens de venter. For de skulle
jo ngdigt ga hjem igen,” griner Lars. Han er
ovenud lykkelig for den modtagelse, han har
faet i byen, og hgjdepunktet kom, da han
opdagede, at der var lavet et indslag om ham
i revyen. “Det gjorde mig stolt, teenk sig, at

der er nogle mennesker, som kunne finde
pa at skrive en sang om mig, det havde jeg
sgu ikke troet. Den velkomst jeg har faet det
farste ar, giver mig virkelig lyst til at fortseette
med at udvikle forretningen, men jeg var ikke
klar over, at marsletterne var sé forssmt med
godt brad,” forteeller Lars.

Kaos ved overtagelsen

Den venlige modtagelse har veeret et plaster
pa det abne sér, som Lars har mattet keempe
med hele &ret. Den gode butik hantroede, han
havde lejet, var nemlig ikke helt s& god som
lovet. “Min forventning ved overtagelsen var,
atvilige skulle gare det hele godt og grundigt
rent, og derefter kunne vi sa géa i gang med
at bage bred. Men virkeligheden viste sig
at vere en helt anden,” husker Lars. For
det ferste matte han smide alle maskinerne



i bageriet ud og kebe nye, derefter var
det meste af forretningen ngdt til at blive
renoveret med blandt andet nye lofter og
elinstallationer overalt. | alt blev huset sat i
stand for over 700.000 kroner, inden den var
klar til abning. "Det hele gik meget steerkt,
og pa 14 dage havde vi endevendt det hele,
og faet klargjort forretningen, sé vi kunne
abne. Men nar nu det er ens livsdrem, man
er sprunget ud i, sa har man jo tit skyklapper
pa, og det havde jeg i den situation, s& nu
keemper vi for at indhente den investering,
der er lagt i lokalerne,” forklarer Lars.
Selvom der allerede er bygget meget om, er
planen, at der i lgbet af 2008 bliver lavet helt
ny butiksindretning, sé der bliver flere kasser
til ekspeditioner.

Handvaerket kommer i forste
reekke

Lars har masser af erfaring med sig til
Marslet. Den 43-arige bager er uddannet i
1984, og har arbejdet som bagersvend lige
siden blandt andeti Odder og de seneste fem
ar hos bageren i Saksild. En af de ting han
leegger starst veegt pa, er kvaliteten af bradet.
“Nogle af de steder jeg har veret ansat, har

man vearet mere forretningsminded end

handveerker, og det er jeg bestemt ikke.
Selvfalgelig skal vitjene penge pé vores brad,
men min holdning er, at det kommer af sig
selv, hvis vi leverer et godt stykke handvaerk.
Sa derfor kan jeg sta inde for alt det brad og
kager, der bliver stillet ud i forretningen, jeg
vil jo gerne have, at kunderne er stolte over
at servere vores brgd og kager, nér de far
gaster derhjemme,” understreger Lars.

Lokal bager med stort L

Han har det farste ar i Marslet forsagt at
blande sig i s meget af byens foreningsliv
som muligt. Med sponsorater til alverdens
lokale initiativer forsgger han at sla en tyk
streg under, at han er "Den Lokale Bager”.
Neeste initiativ, han vil tilbyde kunderne, er
at udvide sortimentet af konditorkager. | den
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forbindelse har han allieret sig med en af
sine venner, der samtidig er en af Danmarks
dygtigste konditorer. "Han har givet mig
nogle gode fif, og vil indimellem hjalpe til i
bageriet. Sa i de kommende méaneder vil vi
forhabentlig komme til at tilbyde masser af
nye og spendende konditorkager, det kan
fx vare Sherrykager eller Baileykager,”
fortaeller Lars. Til jul er planen, at familierne
i Marslet kan komme ned i bageriet og lave
julekager sammen med bageren, og ellers
er man altid velkommen til at sparge ham
til rads, hvis man har et problem hjemme
i kekkenet, - det er jo det, man har en lokal
bager til, papeger han.

Fakta:

i\bningstider;

Mandag - fredag: 6.30 — 17.30

Lerdag — sendag 7.00 — 16.00

Man kan bestille glutenfri bred hos
Marslet Bageren

Her findes et sukkerfrit sortiment af bred

og kager

Adresse: Harretvej 8, 8320 Marslet
Telefon: 86 29 03 85

Ejer: Lars Jergensen.




“ SVEND ER FORELSKET

I BANG & OLUFSEN

Din lokale B&O0 forhandler bor i
Marslet, men forretningen ligger
pa Butikstorvet i Harning.

“Har I nu et tv der hjemme, mens jeres er her
til reparation?” spgrger Svend. "Nej,” svarer
denealdreherre, derlige harafleveretsitstore
B&O TV til reparation hos Blaabjerg Radio.
"Sa finder jeg lige et, du kan fa med hjem,”
siger han, og 10 sekunder senere er Svend
tilbage med et tv i favnen, som han barer
ud i mandens bil ude foran forretningen pa
Butikstorvet i Harning. En typisk ekspedition
hos Blaabjerg Radio er lige slut, og Svend
Blaabjerg kan nu give sig tid til at tale med
Magasinets udsendte.

Store krav til fagligheden

Den 55-arige radiomekaniker bor i Mérslet
med sin kone Helle og sennerne Mads-Emil
pa 11 ar og Mathias pa 15 ar. Svend har

haft forretningen i Harning i 14 ar, og har

gennem alle arene veeret dybt forelsket.
“Jeg har altid haft et teet keerlighedsforhold
til B&Q0’s produkter. Kvaliteten, finishen og
teknikken er jeg helt vild med. De har altid
veeret foregangsmeend i forhold til bade lyd
og billede, derfor farer vi ogsé kun produkter
her i forretningen, som vi kan st inde for,”
fortzeller Svend. Forretningen har fuldt
sortiment af B&O0, og ferer desuden Bose,
Henry Kloss, Yamaha og Panasonic. Der
stilles strenge krav fra B&O0 i forhold til at
veere forhandler af deres produkter, s& Svend
og de to ansatte fglger hele tiden udviklingen
teet. "Vi skal veere uddannede inden for radio
og tv og lebende tage efteruddannelser for at
fa lov at forhandle B&0. Men det er kun fint,
for det giver jo kunden tryghed, at de ved, at
vi skal kunne vores kram. Desuden er der
krav til indretningen af forretningen, hvis vi
vil have fuldt sortiment, sa det retter vi hele

tiden ind efter,” fortaeller Svend, inden viigen
bliver afbrudt af en kunde.

Det finder vi ud af, Rune

En ung mand kommer ind, og han far straks
en varm velkomst fra Svend, “hej Rune, hvad
kan jeg hjelpe dig med?” Det viser sig, at
Rune skal have trukket et kabel mellem nogle
B&O0 enheder hjemme i huset, men der findes
ikke et standardkabel i den leengde, sa han
skal selvlodde et sammen. Enden pa snakken
bliver dog, at Svend lodder stikket pa i den
ene ende, sa@ Rune selv kun skal lodde det
andet stik pa. "Tak for hjeelpen, Svend, du
ringer bare, nar det er klar,” siger Rune og
forlader butikken. "Nar folk kommer herind,
sé kan de forvente, at f& en service der er
i top. Vi har ekspertisen og kan servicere
kunderne bade her og hjemme hos dem. Det
er jo ikke som i Bilka eller i et af de andre
elektronik-supermarkeder, hvor de ansatte



ikke aner noget om tv og radio, men blot er
salgsassistenter,” siger Svend, og tilfgjer at
firmaet ikke er stort nok til at lave noget skidt,
og derfor altid forsgger, at give kunden den
bedste service.

Serger for installation

Hos Blaabjerg Radio er fundamentet bygget
pa troveerdighed, og den opnas ifalge Svend,
ved at udfere et stykke godt héndveerk.
Nér en kunde kommer ind og vil kebe et tv,
foregar kebet ofte pa den made, at Svend
tager med ud til kunden, for at kunne vejlede
ham bedst muligt. "Vi skal jo forsgge, at
finde de produkter der passer lige preecis til
kundens behov, det skal hverken veere mere
eller mindre. Derfor er det godt, at kunne se
hvordan folk har indrettet sig og ud fra fx
stuens starrelse, kan jeg anbefale, hvilket
tv der vil passe bedst. Om kunden betaler

forretningen med det kebte under armen,
derimod tager de fleste kunder mod tilbuddet
om at f4 en monter ud for at montere og
installere det korrekt. “Det er jo ikke nogen
hemmelighed, at mange mennesker har
sveert ved at gennemskue installationen af fx
tv, videoer eller paraboler, sa det kan veare
godt givet ud at fa en af vores montgrer til at
ordne det hele,” siger Svend.

Reparere eller kebe nyt?

Svends baggrund som radiomekaniker
gennem 30 ar pa forskellige veerksteder i
Arhus-omradet har givet en erfaring, der
i dag kommer kunderne i forretningen i
Hgrning til gode. "Hvis dit tv gar i stykker, s&
kan det jo veere, at det er en bagatel, som
vi nemt kan lave. Derfor ved kunderne, at

de lige skal en tur herned i forretningen for

at hgre vores vurdering af, hvad der er sket

Schmidt er her ude og montere en parabol hos en kunde. Han har veeret ansat hos Blaabjerg Radio,

siden firmaet startede.

1000 eller 80.000 kroner for et tv, sa skal han
fole, at det er det helt rigtige produkt, han
har féet hjem i stuen,” forklarer Svend. Ofte
stopper handlen ikke med, at kunden forlader

med mekanikken. Og med vores baggrund
kan vi hurtigt vurdere, om det kan betale sig
atreparere pa det, eller det bedre kan betale
sig atkabe etnyt,” forklarer han. Forretningen

har en stor trofast kundekreds, der ogsa har
rod i Marslet, hvor Svend og hans kone Helle
har boet i 23 ar. "Vi har ikke en serlig type
af kunder, men vi kan se, at der de seneste
3-4 ar er begyndt at komme mange unge for
at kebe B&0 produkter. Mange er glade for
den kobling, B&0 kan lave mellem fx tv og
musikanlaeg, og sa er de unge ogsa blevet
mere kvalitetsbevidste. Vi ser ogsa flere
og flere fra Marslet, og det er rart med den
feelles reference, som en landshy kan skabe.
Da vores produkter er langtidsholdbare, har
vijo hele tiden brug for nye kunder,” pointerer
Svend, der ger meget for at vaere synlig i
Marslet fx som sponsor i TMG Fodbold og
andre steder i Marslets foreningsliv.

Veerkstedet pa vej ud

Forretningen har eget veerksted, men
opgaverne pa vaerkstedet bliver stadig faerre,
og Svend forventer ikke stigende aktivitet pa
den front i fremtiden. "De sma varksteder vil
helt forsvinde inden for en kort arraekke, og i
stedet vil fx B&QO formentlig oprette centrale
vaerksteder. Men vi vil bibeholde service
og fejlfinding pa produkterne, sa kunderne
stadig kan fa en faglig radgivning, néar de
kommer her i forretningen,” understreger
han. Kunderne vil stadig kunne kabe specielle
produkter hos Svend, som forteeller, at han
blandt andet salger ca. 50 kassettebédnd om
aret,og atder fortiden er en del efterspargsel

pa pladespillere.

Fakta:

Adresse: Norre Alle 9, Herning
Telefon: 86 92 42 88

Ansatte: 3

Produkter: B&0, Bose, Henry Kloss,
Yamaha og Panasonic

Eget tv- og radioveerksted

Fuldt sortiment i B&0

Specialist i parabol- og antenneudstyr

Ejer: Svend Blaabjerg.
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DE SUOVE REVISORER 8

Treklover fra Marslet holder
humeret hgjt hos Revision 2 A/S
—Danmarks sjoveste revisorer.

Rede klovnenaser, papirshatte og revisor-
vittigheder er nogle af ingredienserne i
markedsfaringen hos Revision 2 A/S. De 13
ansatte pa kontoret pa Seren Frichsvej er
ngje udvalgt, sa de foruden at kunne jonglere
med tal ogsa er udstyret med et ualmindeligt
godt humgr. Tre af dem bor i Marslet
heriblandt en af firmaets stiftere Knud-Erik
Nielsen. “I vores branche er vi i perioder
mange timer pa kontoret, sa skulle det jo
helst veere rart at vaere her, derfor fokuserer
vi s& meget p4, at vi kan grine sammen, og
vi griner altsd meget her,” fortaeller Knud-
Erik Nielsen, og tilfejer at revisorbranchen
har et meget stgvet image hos befolkningen,
og at de gerne vil forsgge at gare op med
det billede. Derfor gennemfarte Revision
2 A/S en stor markedsfgringskampagne i
efteraret 07, hvor de med helsides annoncer
fremstillede firmaet pad en meget uhgitidelig
og humoristisk made. "Jeg har altid haft det
sveert med autoriteter, og derfor vil jeg have
en uformel omgangstone her pa kontoret
bade blandtos ansatte men ogsé til kunderne.
Desuden ser jeg heller ikke mig selv som en
gammel stgvet revisor,” siger Knud-Erik med
et stort smil, samtidig med at han lige skuler
til Helle Clausen, der sidder ved siden af, for
at blive bekraftet i sin opfattelse af sig selv.
Hun fortraekker dog ikke en mine!

Helle Chefskaffer

Helle har faet betegnelsen Chefskaffer pa
kontoret, men officielt er titlen revisorassistent,
og foruden at kunne skaffe alt, har hun
ansvaret for lgnadministrationen og detinterne
bogholderi pa kontoret. Hun har veeret ansat
i ni ar hos Revision 2 A/S. Helle er et kendt
ansigt blandt handbolddrengene i TMG, da hun
pa tredje ar er treener for det hold, hvor hendes
sgn Morten pa 10 ar spiller. "Jeg kan godt lide
atkomme i hallen, og spiller ogsé selv handbold

i TMG,” forteeller hun. Den eldste sen Casper
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Irene Madsen, Knud-Erik Nielsen og Helle Clausen fra Revision 2 A/S

er ogsa ansat hos Revision 2 A/S, han er bud.
Kendskabet til sgkonomi og regnskaber har de
ogsa gavn af hos BMI's skydeafdeling, hvor
Helle er kasserer.

Ansat ved vejfest

Den tredje marsletter der er med omkring
bordet i dag, er lrene Madsen, der blev
partner i firmaet i 2007. “Det har ikke betydet
det store i forhold til mit arbejdsliv, opgaverne
til dagligt er stort set de samme som far, men
nu har jeg faet chancen for at bidrage til de
overordnede beslutninger i firmaet og sette
et mere feminint preeg pa beslutningerne,
det er en god ting,” siger Irene, og vender
sig mod Knud-Erik, "lkke ogsa, Knud-Erik,”
smiler hun. Hun startede i firmaet for 13 ar
siden, og kontakten blev skabt i Marslet ved
en tilfeeldighed. "Vi var lige flyttet til byen og
var med til vejfestfor farste gang, og skaebnen
ville, at jeg satte mig ved siden af Knud-Erik.
Der var jo ingen, som havde fortalt mig, at
det skulle man ikke gagre. Men vi snakkede

lidt om, hvad vi hver iser lavede, og det endte
med, at han ansatte mig,” fortaeller hun. Irene
har ikke fortrudt, at hun sammen med manden
Torben og de to datre Christina og Camilla endte
i Marslet. "Byen ligger rigtig dejligt i forhold til
at kunne lgbe eller ga en tur i skoven, og sa er
foreningslivet i byen rigtig godt,” papeger hun.

Forfejlet stillingsannonce gav
bedre image

Revision 2 A/S har en bred kundegruppe af
sma og mellemstore virksomheder samt en
del Andelsboligforeninger, som firmaet har
specialiseret sig i. Siden starten i 1987, hvor
Knud-Erik Nielsen og Peter Kajhgj sammen
etablerede firmaet, er det vokset ar for ar,
og udviklingen er kun stoppet op pa grund
af manglen pa arbejdskraft. "Den store
imagekampagne i efteraret var rent faktisk
tenkt som en anderledes stillingsannonce.
Vi havde hérdt brug for flere uddannede
revisorer og valgte at satse pa en massiv
annoncering med helsides annoncer i flere

af de landsdaekkende aviser. Kampagnen gav
os masser af positiv omtale, og annoncerne
blev klippet ud og haengt op pé& andre
revisionskontorer i landet, men kvalificerede
ansggere fik viikke ud af det,” forklarer Knud-
Erik, som i stedet ansatte to elever.

Tre filialer i Marslet

Firmaet har en del kunder fra Marslet, og
den lokale tilknytning har visse fordele for
kunderne. "Vi oplever tit, at kunderne fra
Marsletlige smutter forbivores privatadresse
og smider tingene i postkassen, s& vi
har vel nermest tre sma filialer i Marslet
for gjeblikket,” siger Knud-Erik. Firmaet
forsggte i slutningen af 80erne at &bne
en filial i byen, og i ca. et ar havde Knud-
Erik kontor i det lokale, som Marslet Pizza
har hjemme i dag. "Det var ikke den store
succes, jeg sad ret alene den dag om ugen,
hvor jeg havde kontortid. Kunderne havde
tydeligvis ikke behov for at komme forhi her
i Marslet, sa vi lukkede kontoret igen,” forklarer
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Knud-Erik, der i Marslet var kendt som manden, der altid gik i shorts og Fakta:

bare teeer aret rundt. Den passion er dog lagt pa hylden efter steerkt pres www.revision2.dk

fra hans tre barn, der ikke syntes, at det var det mest festlige. Han har boet Mail: revision2@revision2.dk

Telefon: 87 44 87 44
Revisionsopgaver for sma og mellemstore virksomheder og

i byen i 24 ar, men kan godt meerke, at byen er blevet starre. "Jeg kan godt
savne dengang, hvor det tog en time at kabe et kg sukker nede i Brugsen,

fordi man stod og snakkede, med alle dem man kendte,” mindes han. | dag 0 B e

Adresse: Saren Frichs Vej 52, 8230 Abyhai
Ansatte: 13
Primaere opgaver hos Revision 2 A/S

er det mest Knud-Eriks kone, Bente, som folk og iser barnene i byen hilser
pa. Hun er nemlig barnehaveklasseleder pa Marslet skole.

Akut hjzelp fra Revision 2 A/S

- Bkonomisk radgivning
Hos Revision 2 A/S er man i fuld gang med at implementere et helt nyt

) - Regnskabsudarbejdelse
produkt. Det er et koncept med navnet Fjernsupport, hvor man som kunde

o B ] i ) - Revision
kan fa hjeelp her og nu. Kunde-n kan sidde v1.ad S|.n egen. computer,.og nér - Boglgring
han stader pa et problem, sa ringer han herind til os. Vi kan ved hjeelp af

- Moms m.m.

Fiernsupporten fa adgang til kundens computer og hjelpe ham videre. Pa - Budgettering

- Skat
- Erhvervsservice

denmade kan vi radgive og servicere vores kunder pa en helt anden made
end tidligere og selvfalgelig meget hurtigere,” forklarer Irene Madsen, og

tilfgjer at ki t kt pa fi ts hj i . .
ilfgjer at man kan se mere om det nye produkt pa firmaets hjemmeside, e e T e CT T

hvor der ogsd popper masser af revisorvittigheder op, fivis man har - Afholdelse af kurser, iseer vedrerende andelsboligforeninger

brug for et godt grin.



" CHRISTIAN FRA CINOX ER

MADE IN MARSLET

Rustfri smed er med til at bygge
luksusyachter til over 100
millioner kroner.

Christian Clausen fyrede i 2003 igen op for
oliefyret i det gamle vaerksted bag familiens
hus pa Tandervej. Pa det tidspunkt var det 10
arsiden, atvaerkstedet husede Christians fars
smedeveerksted, men nu var tiden kommet til,
at der igen skulle gang i smedevarkstedet.
"Efter 15 ar pa samme virksomhed og flere
ars tillab, tog jeg mig endelig sammen til at
starte for mig selv. Jeg blev hjulpet godt pa
vej af min faste spinning-makker Knud-Erik
fra Revision2, s& mens vi sad og knoklede
pa cyklerne, fik vi lagt en forretningsplan for
CINOX,” forteeller han.

Mere trafik i dag

Christian er Marslet-dreng med stort M. Han

bor med sin familie i sit fadehjem og har boet
i Marslet hele sit liv, med undtagelse af en
afstikker pa 10 ar til Solbjerg. "Det har veeret
sjovt at se den keempe udvikling, der er sket i
byen. Da jeg var dreng, lab vi og legede oppe
pa markerne, hvor Gyldenkronesvej nu ligger.
0g skolen er jo ogsé en del starre i dag, men
nogle af leererne, som mine barn har, har jeg
ogsa haft. Det eneste minus i byenidag er, at
trafikken er blevet lidt for voldsom i hvert fald
her, hvor vi bor,” mener Christian.

Max 37 timer pr. uge

Den selvsteendige smed lovede sig selv én
ting, inden han startede sit firma, og det var,
at han kun ville arbejde max 37 timer om
ugen. "Jeg har den holdning, at hvis det er
ngdvendigt at knokle 70 — 80 timer om ugen,
for at firmaet kan lgbe rundt skonomisk, sé er
det ikke det veerd, og indtil nu gér det ogsé

fint med at holde sig pé de 37 timer om ugen,”

siger han, og tilfgjer, at med den fart han har
pa i fritiden, er der ikke tid til at arbejde sa
meget. Mange af hans weekender er nemlig
fyldt op med handbold og hele familiens store
interesse riffel- og pistolskydning. Christian
er formand for BMI Skydning, og hans kone
Helle er kasserer i klubben og begge sanner,
Morten og Casper, er ogsa skytter. Nar han
ikke er af sted til skydning, sa er han at
finde pa havet ud for Arhus, hvor han sejler
kapsejlads i badtypen BB 10 meter.

Alt fra bordplader til 6000 liters
vintanke

Arbejdsopgaverne for det lille smedefirma er
meget afvekslende, men kendetegnende for
dem er, at det er opgaver, som kunden ikke
kan finde andre steder. Det vil sige, at langt
de fleste produkter fra CINOX bliver tegnet,
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DIN RUSTFRI STALFORBINDELSE

Karim kan det hele

Foruden ham selv, har han Karim ansat. Han er uddannet bade VVS’er
og rustfri klejnsmed, sa han kan deaekke stort set alle de opgaver
CINOX har. Planen for firmaets fremtid er, at fortsatte som et lille
smedefirma med fokus pa specialopgaver. “Det kunne vaere fint, om
vi kan udvikle os, sé vi har 2-3 ansatte, men vi skal stadig opretholde
den hgije kvalitet, vi leverer i dag, og sa skal folk kunne stole pa os, det
er altafgerende for mig. Nar jeg har lavet en aftale om bade pris og
leveringstid, s& holder vi det,” fastslar Christian, inden han igen gar
ind pa veerkstedet for at lave 10 borde feerdige til Arhusfirmaet Gran
Livings nye showroom.

Fakta:

www.cinox.dk

Specialopgaver i rustfrit stal og jern
Bade til erhverv og private

Adresse: Tandervej 11

Ejer: Christian Clausen.

f IDRATSKLINI &' FYSIDTERAPI

* IDRATSSKADER

* KOM HURTIGT | GANE';!:EEN
udviklet og produceret direkte efter kundens gnsker. Det kan vaere * TRANINGSPLANLAGNING
terrasser, gelendere, inventar, bordplader og andre produkter, som * LEUBESTILSANALYSE

kunden gnsker lavet i rustfrit stal eller galvaniseret. “Jeg er selv * INDLAGSSALER
* GENOPTRANING

blevet overrasket over, hvor alsidige opgaverne har veeret. | starten

lejede jeg mig selv ud til andre firmaer pa timebasis, men det holdt "™

- RADGIVNING

jeg hurtigt op med. For gjeblikket er vi med til at bygge et keempe
vinlager med 6000 liters vintanke i en pyramide til ejeren af Hereford b e
restauranterne, og vi har lige lavet alt inventaret til en brilleforretning

i Odder, sa vores opgaver spander vidt, vi har faktisk ogsa lavet en

bordplade til Borgerhuset, ” siger han, og ftilfgjer at firmaet ikke er

gearet il store serie produktioner. Sidste ar var Christian to ugeri USA

pé opgave, her skulle et mejeri have hjeelp fra marslet-firmaet. CINOX Svend B. Carstensen O

har ogsa specialiseret sig i at levere sg-gelaendere til luksusyachts, Idraetsklinik & fysioterapi

. o o Vaerkmestergade 17

og snart skal de lave geleendere til to store yachts pa 56 meter pa 8000 Arhus C

Danyard iAIborg. tel: 4040 0515
svend@fyssen.com S S E
Www.fyssen.com I DGI-HUSET




" MANDEN
I DET

SORTE
JAKKE -
SET

Henrik Riising er en mand, som
de feerreste gnsker at fa besgg
af, pa trods af at han er bade rar
og fyldt med humor.

Rygsaekken er fyldt op med notesblok,
kuglepen og masser af fordomme, da
Magasinets journalist meder op hos
Bedemand Henrik Riising p& kontoret i
Radhusgade i Odder. Det skal dog hurtigt vise
sig, at de mange fordomme bliver punkteret
en efter en efterhanden, som madet skrider
frem. "Det er selvfglgelig ikke hver dag, at
folk taler med en bedemand, sa jeg veekker
da en del opsigt, nar jeg bliver spurgt om,
hvad jeg laver. Men jeg har aldrig oplevet,
at der var nogen, som lgbh skrigende bort.
Tveertimod er folk megetinteresseretiathgre
mere. Rent faktisk er hvervet som bedemand
for gjeblikket meget trendy, og personligt er
det det bedste job, jeg nogensinde har haft,”
fortaeller Henrik Riising, som ofte modtager
uopfordrede ansggninger fra folk, som gerne

vil arbejde som bedemand.

Mest tid med de levende

Den lokale bedemand er oprindelig uddannet
ingenigr, men arbejdet med mennesker har
dog altid haft overtaget, nar han skulle vaelge
job. Sa inden han startede som bedemand
i 2001, havde han arbejdet som pzedagog,
handicaphjalper og som plejer for psykisk
udviklingshae@mmede. “Jeg har altid hellere
ville arbejde med mennesker, og med de
erfaringer jeg har, synes jeg, at jeg har gode
forudsatninger for at veere bedemand. Jeg

arbejder jo ikke kun med dede mennesker, 90
% af mintid gar med at snakke med pargrende
og hjelpe dem med en masse praktiske
ting omkring dedsfaldet. Og i mgderne med
pargrende, som jo oftest er i sorg, er det
vigtigt, at jeg kan tackle den situation bedst
muligt,” forteeller Henrik. Han understreger,
athan aldrig selv bliver en del af sorgen, men
derimod gor alt for at opfare sig professionelt
og veere precis og stabil, sd de parerende
kan marke, at de er i trygge hander. En
bedemands vigtigste funktion er, at sgrge for
atfa klaret alle de praktiske foranstaltninger,
som skal ordnes, néar der sker et dedsfald.
Han kontakter preesten, sgrger for blomster,
bookerkirken, finder forslag til gravsted, laver
aftaler med stenhugger, seetter annoncer
i avisen, udfylder dedsanmeldelsen, sgger
om begravelseshjelp fra kommunen, leverer
kisten og sarger for transport.

“Jegordner alle de ngdvendige ting, som skal
gares ved et dgdsfald, men selvfalgelig i teet
dialog med de efterladte, sa de faler, at de
er med i forlgbet, men samtidig ikke drukner
i uoverskuelige opgaver midt i deres sorg.
Det kan selvfalgelig heller ikke undgas, at jeg

ogsa fungerer som sjalesorger ind i mellem,

da jeg ofte er den fgrste familien taler med,”
fortzeller Henrik.

Dadsfald i DK og udlandet

Det uundgéelige spargsmal til en bedemand
er vi selvfglgelig ogsa nedt til at have svar pa
i denne artikel, nemlig om Henrik finder det
ubehageligt at arbejde med lig. “Da jeg forste
gang var med min far ude, var farste gang jeg
stod foran et lig. Og jeg ma da indremme, at
jeg syntes, det var meget underligt, og jeg
blev da ogsa utilpas i situationen. Jeg ved
egentlig ikke hvorfor, for det er jo altid meget
fredfyldt, men det er nok noget, man lige skal
vaenne sig til. | dag tenker jeg overhovedet
ikke over det, nu er det en helt naturlig ting
for mig. Det eneste jeg stadig har det sveert
med, er, hvis folk er dede i udlandet. Sa
kommer de hjem til Danmark i zinkkister, og
hvis de kommer langvejs fra, er det ikke altid,
at de har veeret ordentlig kelet ned, sa kan
det veere et slemt syn, nar man klipper séddan
en kiste op,” forklarer Henrik. Nar danskere
der i udlandet, eller lig skal transporteres ud
af landet, er der en lang reekke forhold, som



adskiller sig fra en normal begravelse pé
en kirkegard i Danmark. Hele papirgangen
er meget omfattende, liget skal balsameres
og legges i en hermetisk lukket zinkkiste,
inden den forlader landet. Normalt dbnes
zinkkisten efter aftale med familien, og afdade
omlaegges i en normal dansk kiste. " Sidste &r
modtag vi kister fra Mellemgsten, Australien,
USA, Storbritannien og sendte bl.a. kister til

brug for dig. Men jeg har den indstilling, at
der ALDRIG skal sta en familie, som ikke
kan fa hjeelp. Derfor er min telefon &ben 24
timer i degnet aret rundt, og jeg garanterer,
at den bliver besvaret, hvis den ringer,” siger
Henrik. Nar man som Henrik har mere abent
end 7 eleven kioskerne, betyder det ogs3, at
familien ma indrette sig efter fars arbejde.
Derfor indleder han ogsa snart jagten pa

Henrik Riising i gang med klargering af kiste pa lageret i Mérslet, Horretvej 61

Polen, Vietnam og Tyrkiet,” forteeller Henrik.

Abent 24 timer i dagnet
365 dage om aret

Henriks liv er indrettet efter, hvornar
arbejdstelefonen ringer, og det er lige sa
uforudsigeligt som selve livet. “Det er umuligt

for en bedemand at vide, hvornar der bliver

endnu en bedemand til forretningen, sa han
derved kan begynde at holde fri hver anden
weekend, sa der bliver mere tid sammen
med konen Helle og pigerne Emilie pd 7
ar og Line pa 11 ar. Det tidskreevende job
bremser dog ikke Henrik i at engagere sig i
foreningslivet i Marslet. Han er formand for
Marslet Borgerhus, volleyball-traener for

senior mixholdet i TMG og aktiv cykelrytter i
Marslet Cykel Motion.

“Jeg mener, at man er forpligtet til at
blande sig i livet, ndr man bor i en landshy
som Marslet. Jeg kan simpelthen ikke lade
vare, og gleeder mig over at kunne skabe et
netvaerk i byen pa den made,” siger han.

Lokale fordele

Henrik Riisings bedemandsfirma er det
eneste i hele den sydlige del af Arhus,
og fer Henriks far startede firmaet i 1999,
brugte man bedemand fra Arhus, men det
giver visse fordele, at byerne syd for Arhus
nu har sin egen bedemandsforretning. Som
lokal bedemand mener Henrik Riising, at han
kan tilbyde en helt anderledes og personlig
service. “Hos os er man ikke bare et nummer.
Jeg falger personligt den efterladte familie
gennem hele forlgbet fra det farste made
umiddelbart efter dedsfaldets
og frem til hgjtideligheden fra kirken. Vi er i

indtreeden

lokalomradet, nar der er brug for os, séa for
os er det en lille ting fx, at made op i kapellet
til en evt. kistefremvisning og udsyngning,”
forteeller Henrik, og tilfgjer at man i alle
henseender som marsletterfaren heltspeciel
behandling hos Riising, ogsa i forbindelse
med den sidste hilsen fra bedemanden.
Forretningen drives i dag af indehaver Henrik
Riising og bedemandsassistent Jarn Kjeer.
Grundlaeggeren af begravelsesforretningen
Jan Grundtvig Riising er stadig tilknyttet som
vikar og aflgser.

Fakta:

Begravelsesforretningen i Odder
Radhusgade 16, 8300 Odder

86 54 54 43
www.odder-begravelse.dk

Tranbjerg-Marslet Begravelsesforretning
Hovedgaden 31, 8310 Tranbjerg
86291243

www.riising.dk

Ejer: Henrik Riising.
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* SMINIPAC BESKYTTER
DET MESTE

Hvad laver de i grunden inde hos
Sminipac pa Harrevej? Ejeren
Rolf Schmidt Nielsen vil her i
artiklen forsgge at give et svar pa
det spargsmal.

Der er rigtig mange mennesker, der kender
Rolf fra Sminipac, men pa trods af at firmaets
logo kan ses pa bandereklamer p& Arhus
stadion, i forbindelse med SK Arhus’ kampe og
i stort set alle TMG's afdelinger, sé er det de
feerreste, der ved, hvad firmaet egentlig laver.

Sé det vil vi forsgge at radde bod pa i denne
artikel. Ifelge Rolf selv er det dog ikke sd
sveert at forklare. "Det er egentlig ret simpelt,
vi seelger folie til firmaer, der har brug for at
beskytte deres produkter, sd de ikke bliver
ridset undervejs i produktionen. Fx rustfri stal,
biler, kakkenlager eller mobiltelefoner. Hvis du
kgber en ny mobiltelefon, sé sidder der et lille
stykke beskyttelsesfolie pa den for at beskytte
mod ridser,” forklarer han. Fordelen ved folien
er, at det er nemt at tage af igen, da det ikke
efterlader limrester, som fx klistermaerker gar.

Sterst i Skandinavien
Sminipac er med deres eget udtryk
verdensmestre i Norden i salg af folie, og
firmaet har netop overtaget et konkurrerende
firma. "Vi har altid to millioner kvadratmeter
folie pa lageret her i Marslet, og kan levere
meget hurtigt i hele Norden. Med vores
specialsav kan vi opsave folierullerne
efter kundernes enske, og det er en af
grundene til, at vi er blevet markedsledende
i Skandinavien,” forteller Rolf. Sminipac

blev etableret i 1977, og har ved siden af




foliesalget ogsa et datterselskab, der se&lger
maskiner, som bruges til palaegning af folien.
Fortiden er der opstillet over 100 maskiner fra
Sminipac pa fabrikker rundt i hele Europa.

Salgskontor i Sverige

De storste kunder hos Sminipac ligger i
Sverige og Norge, og leverandarerne af
folien ligger i Tyskland og Frankrig, sa Rolf er
ofte af sted pa forretningsrejse. "Det er blevet
lidt nemmere nu, da mine bgrn er sa store,
og flyruterne er blevet flere, men farhen var
det noget af et puslespil at f& familielivet og
arbejdet til at hange sammen,” forteeller
Rolf. Hydro, HTH kekkener og en af verdens
starste mobiltelefonproducenter er blot nogle
af de firmaer, der kaber folie hos Sminipac. |
Marslet er der to ansatte foruden Rolf, det er
Birgitte Nilsson, som er ansat som bogholder,
og Ole Jacobsen er lagermand. Firmaet har
o0gsa salgskontor i Sverige, hvor der er ansat
en salger.

Ole Jacobsen saver folien op inden den sendes videre til kunden

at investere i en handboldklub, og det synes
jeg da kunne vaere meget interessant, s det
gjorde vi. Samtidig satte vi os det mal, at vi

ville skabe et storhold i Arhus," forteeller

Medejer af SK Arhus

Der er ingen tvivl om, at Rolf er en sardeles

aktiv herre bade erhvervsmaessigt men ogsa
i fritiden. Og et af de projekter der i dag
ligger beslag pa en stor del af fritiden, er
‘jobbet’ som bestyrelsesmedlem og medejer i
héndboldklubben SK Arhus, som han blev en
del affortre &r siden. "En af mine kammerater
ringede og spurgte, om jeg ville vaere med til

han. Storhold kan det maske ikke kaldes
endnu, men med otte landsholdspillere og med
landsholdsmalmand Karin Mortensen i spidsen,
kan &rhusianerne nu igen se kvindehandbold i
verdensklasse hjemme i Arhus.

Hardt at elske de hvide

De hviiiide fra Fredensvang har ogsa en
plads i hjertet hos den 52-arige foliemand.

Gennem de seneste 15 ar har Sminipac
veret sponsor i AGF, og holdet kan roligt
regne med, at Rolf og barnene Tobias, Cecilie
og Sophie ogsa fremover er installeret pa de
faste pladser pa tribunen. "Det har jo ikke
veeret helt nemt at vaere AGF fan de seneste
ar, men det gar fremad, og det bliver ogsa
endnu bedre. Nu kan jeg igen tage kunder
og forretningsforbindelser med pé stadion,
uden at det er flovt,” siger Rolf med et smil.
Fodboldinteressen far TMG Fodbold ogsa
gavn af. | mere end 16 ar har Rolf haft sin
gang i TMG Fodbold som leder og treener. For
gjeblikket er han traener for seniorpigerne og
er desuden aktiv i foreningen TMG Fodbolds
venner og Multihal-projektet. “Jeg har altid
veeret frivillig leder, og det vil jeg fortseette
med. Og min holdning er, at nér jeg driver
erhverv i byen, sa har jeg en forpligtigelse til
at give noget igen. Derfor bakker jeg op om
stort set alle lokale initiativer,” forteeller han.

Fakta:

www.sminipac.dk

Sminipac er IS0 9002 certificeret
Salg af beskyttelsesfolie
Ansatte: 4

Ejer: Rolf Schmidt Nielsen.
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CADCASE GOR TEGNINGER
LEVENDE

Med en visualisering af en
byggetegning kan CADcase
pracis vise, hvordan
bygningen kommer til at se ud i
virkeligheden.

Hvis man er i tvivl om, hvordan ens
dremmehus kommer til at se ud i virkelig-
heden, er der hjeelp at hente hos bygnings-
konstrukter Niels Ole Christiansen fra
Marslet.

indviklede plantegninger om til levende 3D

| sit firma CADcase laver han

billeder. "Jeg laver tegningsmateriale eller
arkitektens handtegnede skitser levende
via 3D visualisering. En 3D visualisering
kan bruges til at se, hvordan det man har i
tankerne ser udivirkeligheden. Hvis du fx skal
have bygget nyt hus eller starre tilbygninger,
sd kan det vaere svert at forestille sig,
hvordan de forskellige materialer spiller
sammen ren designmassigt. Du kan godt
std med en mursten i den ene hand, som du
synes er pzn, og en tagsten i den anden,
som ogsa er flot, men nar de saettes sammen,
kan det veere, at de to ikke klee'r hinanden,
sa med en visualisering i forvejen, kan man
skifte de forskellige elementer ud, indtil
man finder den perfekte sammensatning,”
forklarer Niels Ole Christiansen, der startede
firmaet tilbage i 2001.

Fup og fakta i kiosk-projektet

Dengang var 3D visualiseringer helt nyt
men i en tidligere ansattelse hos Grakjeer
A/S, der er specialiseret i landbrugsbyggeri,
fandt han ud af, at 3D visualiseringerne fik

l. .'_"'H.._‘ ’

Feriehuse indsat pa et billede i Bldvand

landmandenes byggegodkendelser til at ga
hurtigere igennem. “3D billederne har klart
sin berettigelse i forhold til hjemtagelse af
byggegodkendelser. De folk der sidder og
behandler sagerne kan ved 3D billederne
fa et meget bedre indtryk af, hvordan den

nye bygning kommer til at se ud serligt
i forhold til det eksisterende byggeri og
omgivelserne,” forteeller Niels Ole. Rent
praktisk ger han det, at han tager et foto
af byggegrunden, og sa saetter han via de
byggetekniske-tegninger bygningen ind pa
billedet, sa kan man se pracist, hvor meget
bygningen vil komme til at fylde i forhold til de
eksisterende omgivelser. “Vi kunne jo tage
et aktuelt eksempel herfra lokalomréadet,
nemlig kiosk-projektet i Marslet. Her kunne
man nemt lave en preacis 3D visualisering.
Ved hjeelp af GPS koordinater og det nyeste
software sa laves malestoksforholdene, og vi
kan dermed lave et billede, der precis viser,
hvordan den nye bygning vil komme til at se
ud i virkeligheden. S& kan man se, hvad der
er fup og fakta i den sag,” forklarer Niels Ole.
Et andet lokalt projekt hvor visualisering med
fordel kan bruges, er anleeggelsen af Beder
— Bering vejen. Her kan man fx pa stykket
mellem Testrup og Marslet lave et billede, der
viser, hvordan vejen vil komme til at se ud. Og

derved fa en fornemmelse af hvor meget den
kommer til at fylde i landskabet.

Pa vej i luften
Den 37-arige computertegner kom til Marslet
for seks ar siden med sin kone Helle. Siden er



familien blevet udvidet med drengene Mikkel
og Magnus. "Vi solgte vores hus i Hgjbjerg
og boede til leje et stykke tid, mens vi gik og
ventede pa atfinde det heltrigtige hus, og det
fandt vi s heri Marslet. Det var udelukkende
beliggenheden, der var grundenttil, at vi kabte
det, for huset var ikke sa meget veerd, sa vi
har bygget om og til i de ar, vi har boet der,”
forteeller han. I fritiden far Niels Ole tiden til at
ga med at spille golf, og sa er han i fuld gang
med at tage flycertifikat. “Jeg har en plan om
at udvide firmaet, sa jeg fremover ogsa kan
tilbyde luftfotos. P& den méde kan kunderne fa
endnu en vinkel pa deres billeder,” siger han.

30 millioners hus
Foruden 3D CADcase
ogsa projektering af landbrug og industri

tegninger laver
og myndighedstegninger til brug ved

godkendelse af mindre byggeopgaver

og en-families huse. Han sidder i dag pa

En familie havde en grund ved Bredballe, og var
interesseret i at vide, hvordan deres drammehus ville
se ud.

kontorfeellesskab péd Oddervej med andre
selvstaendige fra Méarslet. "Jeg var begyndt
at kede mig pa kontoret der hjemme, sa da
muligheden bgd sig, slog jeg til og flyttede

herud. Det har givet en del mere effektivitet
i mit arbejdsliv,” forteeller han, inden han
bliver afbrudt af en opringning fra en arkitekt.
Ofte lyder opgaverne hos CADcase pa at

Andelsboliger indsat ved en gérd pa Silkeborgegnen

fordel kan laves en visualisering af projektet.
De naturtro billeder giver nemlig et godt
udgangspunkt for at tage en beslutning i fx en
ejerforening eller borgerforening i forbindelse
med en stor og dyr renovering. Niels Ole
forteeller, at man i mange kommuner allerede
nuforlanger at se en visualisering i forbindelse
med nybyggerier for pa den méade at komme
eventuelle naboklageriforkabet. Han var pa et
tidspunkt blevet hyrettil en opgave pa Lolland,
hvor en bygherre ville bygge sommerhuse i en

Etageejendom har féet sat nye altaner pa facaden af CADcase

lave salgsmateriale, som arkitekterne kan
bruge overfor deres kunder. “Jeg har lige
lavet visualisering pé et nyt hus, der er ved
at blive bygget direkte ned til Kolding Fjord,
et hus til over 30 millioner kroner. Her havde
arkitekten svaert ved at forklare ejeren, ud fra
de sadvanlige handtegnede 2D tegninger,
hvordan det hele ville komme til at se ud.
Og da huset skal have mange forskudte
plan, terrasser og trapper, var det svert
at forestille sig, hvordan det ville komme
til at se ud. Sa der lavede jeg en interaktiv
visualisering, hvor man vha. musen pa sin pc
kunne bevege sig rundt om huset og se det
fra alle sider,” forteeller Niels Ole.

Letter svaere beslutninger

Det er ikke kun ved nybyggeri men ogsa i
forbindelse med renoveringer som altaner pa
et boligkompleks og butiksfacader, at der med

nedlagteableplantage, men projektet blev madt
af en storm af klager fra naboer og Danmarks
Naturfredningsforening. De klagede over, at
de nye huse ville skeemme landskabet. Men
3D visualiseringen af planerne kunne bevise,
at det ikke ville kunne ses pga. allerede
eksisterende traeer og bevoksning i omradet,
sa projektet kunne derefter gennemfares,
uden at nogle af parterne var i tvivl om,
hvordan det ville komme til at se ud.

Fakta:

www.cadcase.dk

Telefon: 40 88 26 40

Laver 3D tegninger af bygge- og
anlaegsprojekter
Bygningskonstrukter

Projektering og myndighedstegninger

Ejer: Niels Ole Christiansen.
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" SLAGTER ZACHOS
RADYRPATE ER GULD VARD

Marslet-slagter har butik pa
Kridthgj Torv, men tiltreekker
mange kunder fra Marslet.

René Zacho har trods sine kun 43 ar drevet
selvsteendig slagterforretning i 20 ar, hvoraf
de seneste 13 ar har veeret pa Kridthgj Torv.
"Det var lidt af en tilfeeldighed, at jeg fik
fingre i forretningen pa Kridthgj Torv. Jeg
havde forretning i Hasselager, men en dag
kom der en mand ind ad bagderen og sagde,
at han havde en slagterbutik, som jeg skulle
kabe af ham. Og efter en kop kaffe sé var det
afgjort,” forteeller René med et smil. Det var
dog ikke en helt almindelig slagterforretning,
han overtog tilbage i 1995. De fleste kunder
kom der for at kebe gl, og sortimentet bestod
mest af friske a&g og vakuumpakket ked, s&
den kvalitetshevidste slagter métte gare noget
drastisk. “Jeg startede med at rydde hele
forretningen, ud med &g, @l og sodavand og
alt det vakuumpakkede kagd. Derimod satsede
jeg pa dyrt kvalitets ked og vildt, og sé satte
jeg priserne kraftigt op. Det resulterede i, at
kunderne forsvandt fra den ene dag til den
anden,” husker René. Men heldigvis begyndte
en anden kundekreds stille og roligt at dukke
op i forretningen, og i dag har slagteren stor
kredit hos borgerne i Hajbjerg.

Kun kvalitets kod hos Zacho

Der bliver satset pa kvalitet hos Slagter
Zacho, og i dag kegber han dansk limousine,
bornholmske dansk

unghaner, lam og

sasonvildt. Han bruger altid de samme

leverandgrer, hvilket betyder, at han kan
regne med at kvaliteten er i orden. "Jeg
zapper ikke rundt efter billige knaldtilbud,
som supermarkederne gar. Jeg vil vide, hvem
jeg handler med, sa jeg ved, at kvaliteten pa

det kad vi selger til kunderne er det bedste.
Sé kan det godt veere, at prisen er lidt hgjere
end andre steder, men med i prisen er jo
ogsé vejledning fra os, og nar man keber
feerdigretter her, sa keber man jo ogsa
samtidig lidt tid til sig selv,” siger René og
papeger, at man her far rigtig mad med
gods i med sig hjem, og det er til samme
pris som fx en pizza kegbt hos et pizzeria.
Seerligt feerdigretterne er populere hos
kunderne, og butikken har sveert ved at
folge med efterspoargslen. Ofte oplever de,
at folk kommer ind og sperger, “hvad skal
vi have til aften?,” og sa kan en ferdigret
fra slagteren fx vare krondyr-hakkebgffer
med kartoffelmos og vildt sovs, der sé bliver
menuen den dag hjemme péa middagsbordet.

Guldmedaljer til slagteren

Den ambitizse slagter tager sit fag meget
serigst, og han glaeder sig over at kunne
uddanne nye slagtere til faget. Han har

hidtil uddannet ni slagtere i forretningen.
“Vi leder faktisk for gjeblikket efter en ny
leerling, sé& hvis der sidder en med lyst til at
leere slagterfaget, s skal man bare kigge
ind,” opfordrer René. Butikkens produkter
bliver afprevet og sammenlignet med andre,



da René altid er med, nar der afholdes

konkurrencer. Det er blevet til flere flotte
praemier. Bl.a. er slagterens radyrpaté og
persillerullepalse blevet premieret med
guldmedaljer, og flere diplomer i forretningen
vidner om praemiering af andre af butikkens
kvalitetsprodukter.

Slagter i Marslet?

René har boet i Marslet, siden han var tre
maneder gammel, og han nyder livet i byen.
"Nar man har boet i samme by altid, s far
man jo et stort netveerk, og heldigvis bor en
stor del af min familie ogsa stadig i Marslet,”
forteeller René. Han bor sammen med sin
kone Maia og deres tre piger Sofie, Ditte og
Alberte. Maia er ogsa en del af forretningen,
hvilket betyder, atfamilien oplever stor frihed,
selvom René er meget vaek hjemmefra.

"Det er rart, at Maia kan tilrettelegge sine
arbejdstider, sa det kommer til at passe med
resten af familiens rytme. Det betyder, at
hun fx altid kan vaere hjemme, nar pigerne
kommer hjem fra skole,” forklarer René. |
virkeligheden er det jo ulogisk, at Marslet-
slagterens forretning ligger i Hagjbjerg, sa
vi vil selvfalgelig gerne hare, hvornar han
starter op pa hjemmebanen? "Ja, det ville
jo veere naerliggende, isaer nar man taenker
pa, at der heller ikke er en slagter i hverken
Beder, Malling, Solbjerg eller Odder. Men
der er meget lange udsigter til, at starte
op i Marslet. Men hvis alle planerne om
udbygningen af byen bliver gennemfart, sa
er kundegrundlaget der. Det kreever dog, at
vi far et starre butikstorv, med mange flere
butikker end i dag, sa& man kan tiltreekke
kunder hele dagen, og ikke kun klokken 16.00,
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mesterslagteren

- lev sundt med kod

nar folk far fri fra arbejde,” siger René. Han
synes dog ikke, at afstanden mellem Hgjbjerg
og Marslet skal hindre folk i at handle hos
ham. "Mange karer jo lige forbi, nar de skal
hjem fra Arhus, og buslinje 10 holder ogsa
lige udenfor daren, sa vi ligger fint i forhold
til Marslet,” slutter han. Mulighederne for
en lokal slagterforretning er altsé ikke helt
urealistiske, selvom der dog nok gar mange
ar, inden det kan realiseres.

Fakta:

Adresse: Kridthgj Torv. Kridthgjvej 6

8270 Hejbjerg.

Telefon: 86 27 68 22

Alt bliver lavet fra bunden. Postejer, polser,

ragvarer osv.

Muligt at kebe frokoster til firmaer

Du kan kebe halv-feerdige retter, der hurtigt
kan tilberedes hjemme

Du kan kebe preecis den maengde af kod,
du har brug for

Mad ud af huset, buffet'er til fx fester,
foreninger og private

Ansatte: 6 ansatte + 2 opvaskere

Ejer: René Zacho.

til at n& gnskede mal.

Birkemosevej 1C, 8361 Hasselager
Telefon 87 44 14 14
www.gaarsted-tu.dk

GAARSTED gnsker at veere virksomhedernes sparringspartner til at udvikle nye og
inspirerende ideer og handlekraftige lasninger. Derfor tror vi pa, at samarbejde er
ideelt, hvor menneskelige ressourcer, arrangement og troveerdighed er fundamentet

Virksomhedsudvikling kan ses pa bundlinien med
GAARSTED treening & udvikling ApS

GAARSTED traening & udvikling tilbyder handlingsorienterede
forleb med vaegt pa virkeligheden. Vi arbejder ud fra en idé
om, at det kun er handlinger, der udvikler.

Alle vores kurser og procesforlgb bliver udviklet med
udgangspunkt i den enkelte virksomhed.
Kontakt os for et uforpligtende intro-made.

TRANING & UDVIKLING




“ LAVER MAN GRAMMOFON -
PLADER I MARSLET?

Nystartet firma sarger for at
Danmarks starste stalvirksomheder
ikke far ridser i lakken

Laver | grammofonplader? Spurgte pizza-
budet, farste gang han var forbi med mad
hos Marslet firmaet DANVINYL. Men nej,
det er ikke gamle vinylplader med musik i
rillerne, som ejeren af DANVINYL Mogens
Schmidt-Nielsen laver i den gamle sorte
lagerbygning pad Haerretvej. Derimod har
firmaet specialiseret sig i palegning af
beskyttelsesfolie.

Nysgerrige geaester

“Navnet DANVINYL kommer sig af, at vi
har kabt et eksisterende firma og bibeholdt
navnet. Det har dog ikke meget med musik
at ggre, men derimod henviser ordet vinyl til
folien, som vi leegger pé fx rustfri stalplader,”
forteeller Mogens Schmidt-Nielsen. Ejeren
har de farste maneder brugt en del tid pa at

forklare nysgerrige marslettere, hvad de laver

hos DANVINYL, og denne formiddag er ingen
undtagelse. Da vi ankommer, er der besgg i
produktionshallen af en ung kvinde, der har
atelierplads hos naboen Marslet Kunstskole.
“Nu har jeg i flere maneder spekuleret over,
hvad | laver herinde,” siger kvinden, og
hun far derefter en grundig introduktion til
firmaets aktiviteter af Mogens. “Na, det er
sadan, det haenger sammen,” siger hun efter
rundturen og forsvinder ud af den abne porti
enden af lagerhallen. "Sadan er det tit,” siger
Mogens og viser mig vej over til kaffestuen til
en snak om firmaet.

Kvittede jobbet tre maneder for
sit 25 ars jubilaeum

Den b54-arige nybagte firmaejer havde
ikke regnet med, at han nogensinde skulle
springe ud som selvstendig, men bare
tre maneder far sit 25 ars jubileeum pa sin

tidligere arbejdsplads Tekfa, sagde Mogens

sit job op, til fordel for livet som selvstaendig.
"Jeg fik pludselig lyst til at skifte kurs, sa
derfor sprang jeg ud i det. Jeg kendte lidt
til foliebranchen gennem min bror, sé jeg
er ikke helt grgn, selvom jeg samtidig med
opgaverne i produktionen ogsa skal indsamle
viden om de forskellige materialer. Men det
er da noget af et spring, da jeg har haft
kontorarbejde de seneste naesten 25 ar, sa
det at sté i en produktionshal er nyt for mig,”
forteeller Mogens. Oprindelig er han uddannet
radiomekaniker, og interessen for maskiner
og mekanik er stadig intakt. Opsggende
salg hos kunder var en del af jobbet pa
den tidligere arbejdsplads, sa i forhold til
at skaffe kunder er han pd hjemmebane.
"Den farste tid er géet med at fa indrettet
produktionen og udfare de opgaver, der er
kommet ind. Nu gleeder jeg mig til ogsé at
komme ud og kere pé landevejen igen og
opsgge nye kunder. Jeg regner med, at jeg
skal pa kundebesgg mindst en dag om ugen,”



forklarer han. DANVINYL har allerede faste
kunder, det er nogle af Danmarks starste
stal-firmaer, bl.a. Damstahl, INOX, Dacapo
og LM Stal, og de ved, at det lille firma er
hurtig pa aftreekkeren. “Vi reklamerer med,
atvi har meget kort leveringstid, og det kan vi
holde, da vi jo altid har folie pa lager,” griner
Mogens og hentyder til, at hans bror Rolf
Schmidt Nielsen har foliefirmaet Sminipac
pa den anden side af gaden.

Grundighed resulterer i nul
klager

For gjeblikket er de fleste kunder fra
stalindustrien men med tre forskellige
paleegningsmaskiner, kan DANVINYL leegge
beskyttelsesfolie pa alle formerfor materialer,
somfxtre, plastic,laminatoglakerede emner.
"Der er et klart vaekstomrade for os at tage

andre emner ind end stal, det skal jeg i gang

med at opdyrke nu. Det er en af de ting, jeg
synes er spendende ved at vaere startet op
selv. Nu er jeg herre i eget hus, og jeg har det
godt med at levere et stykke kvalitetsarbejde
og yde god service til kunden. Vi har endnu
ikke modtaget en klage, s& maske er jeg for
grundig,” joker han.

Kontor i Kolt

Indtil videre er der indrettet kontor hjemme
i privaten i Kolt, hvor Mogens bor med sin
kone Susanne. Sammen har de datteren Rie,
og sgnnen Jesper, der i fritiden hjaelper sin
far med at lave foldere og markedsfaring for
ham. "Markedsfaring af firmaet er ogsa nyt
for mig, men det er nu ganske sjovt at fa lov
at arbejde med. Vi startede med at tage pa
messe i Herning, og der fik vi kontakt med en
del firmaer,” fortaeller han. Messen blev ogsé
et mgde med tidligere kunder, som blev noget

overrasket over at se Mogens pa en ny stand
denne gang, men det skal de vaenne sig til,
for der kommer han til at sté de naeste mange
ar frem.

vinyl.d

1S Emsi g

Fakta:
www.danvinyl.dk

Palaegning af beskyttelsesfolie pa fx:

Rustfri stal

Laminat

Plast

Tree

Adresse: Hgrretvej 61, 8320 Marslet
Ejer: Mogens Schmidt-Nielsen
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2 Terrazzo

Alt i gulve, bordplader,
reparationer og
renseslibninger

KJER terrazzo

Telefon 30 31 97 10
www.kjer.dk
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KK Ventilation fra Marslet sgrger
for rent luft pa hospitaler og i
nybyggerier.

KK Ventilation har veeret Jan Kristensens
arbejdsplads, siden han blev uddannet
ingenior i 1982. Dengang var firmaet ejet
af Jans far Henning Kristensen, som i 1964
startede firmaet sammen med en kollega,
der hed Klausen, deraf navnet KK. Der er
i dag otte ansatte i Marslet firmaet, som
leverer ventilationsanleeg til nybyggeri og
ombygninger pa blandt andet hospitaler.
Men modsat mange andre firmaer har Jan
Kristensen ikke vilde ambitioner om vaekst
for firmaet. “Vi kunne maske have 30 ansatte
pa nuveerende tidspunkt, men jeg har det
bedst med, at jeg har overblik over alle
vores opgaver og kunder. Pa den made kan
jeg bevare en teet kontakt til kunderne og de
ansatte,” forteeller Jan Kristensen. Firmaet

er nu heller ikke sddan at komme fra igen,

og alle medarbejderne har vearet i firmaet i
mange ar. Det nyeste skud p& stammen er
bogholderen Ruth, som kun har veret ansat
i seks ar. De fire montgrer, der bemander de
fire servicebiler, har alle vaeret ansati firmaet
i over 15 &r.

Fra Storhgij til uszelgelig grund i
Marslet

Jan overtog firmaet i 1990 og omdannede det
samtidig til et aktieselskab. P& det tidspunkt
havde firmaet kontor hos faderen, men
efter nogle ars parlgb, blev det ngdvendigt
at finde et nyt sted. "Vi boede selv i Storhgj
og kiggede rundt i omradet efter nogle
muligheder, hvor vi kunne kombinere bolig
og erhverv. | den forbindelse faldt vi over
grunden her pa Marslet Byvej. Den havde
veeret til salg i mere end 15 &r, s& kommunen
var lykkelige over, at der endelig var en kgber

i sigte,” husker Jan Kristensen. Privatholigen
og kontoret blev bygget i 1995, og familien
med Jan, hans kone Anette og de tre drenge
Niclas, Louis og Theis flyttede ind.

Sport fylder kalenderen ud

Jan har altid veeret aktiv fodboldspiller, og
han er stadig at finde pd Marslet stadion,
hvor han terner ud for TMGs oldboyshold
FC Kildevang. Foruden fodbold spiller han
ogsa badminton og tennis i TMG. "Jeg har
altid involveret mig i foreningslivet. Forst i
Lyseng og de seneste mange ar i TMG. En
af de afgerende grunde til at vi har valgt at
bo i en by som Maérslet er, at der er mange
muligheder for fritidsaktiviteter bade for
barnene men ogsa de voksne. Jeg kan godt
lide, at stotte, hjelpe og engagere mig i livet
i byen, og med tre aktive drenge, sa kommer
man automatisk til at deltage i en masse
aktiviteter, og det er rigtig fedt,” forklarer Jan,



REN LUFT FRA MARSLET

hvis @ldste sgn Niklas i dette forar spiller for en kontrakt i
Superligaklubben AGF, hvor han har spillet pd klubbens bedste
ynglingehold i de seneste to sa&soner.

Sygehuse er kernekunder

Den store lokale involvering betyder, at stort set hele
markedsferingsbudgettet i firmaet gar til lokale sponsorater,
selvom der ikke er mange opgaver at hente for firmaet i Marslet.
"Vores kerneomrade er hospitaler, og vi har bl.a. Vejle Sygehus,
Arhus Kommunehospital og Amtssygehuset som faste kunder. Dem
servicerer vi og laver alt nyetablering af ventilation. Derudover byder
vi ind med tilbud pa licitationer, nar der kommer noget interessant.
Fx havde vi entreprisen pa alt el og ventilation i den nye Politistation

i Randers, en ordre til 13 millioner kroner. Sddanne ordrer kan man

stadig godt fa lidt ondt i maven af, selvom jeg har veeret med i mange
ar,” fortaeller Jan. Andre store projekter i de seneste ar, har veeret
Jyske Bank i Silkeborg og en 6. etagers universitetsbygning i Arhus.

Har fabrik i Voldum

Foruden kontoret i Marslet har firmaet en mindre fabrik i Voldum, hvor
der produceres specielle ventilationsrgr og bgjninger. P& Marslet-
kontoret sidder en ingenier, der ligesom Jan, radgiver kunderne
og udarbejder lgsninger og tilbud. Jan fortaller, at de har to store
udfordringer, nar de skal finde den optimale Igsning til kunderne.
Ventilationen ma ikke treekke pé folk, og s& ma den ikke kunne hares.
“Det handler meget om dimensioneringen af anlaeggene. Hvis det fx
er for smét, sa larmer det. Men med vores erfaringer pa omrédet,
s finder vi altid de bedste lgsninger til folks behov,” understreger
Jan, og tilfgjer at de fleste af de anleeg de setter op, er sédkaldt
komfortventilation, som man kender fra kontorer.

Fakta:

Adresse: Marslet Byvej 14

Telefon: 86 29 44 44

Installation af ventilation i nybyggeri

Service og installationer i eksisterende bygninger
Ansatte: 8
Ejer: Jan Kristensen.

3D visualisering
—fra ide til virkelighed

Testrupvej 5

8320 Marslet
info@cadcase.dk
Telefon 40 88 26 40
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Bland selv slik

SARTILBUD

FREDAG D. 28. MARTS OG LORDAG D. 29. MARTS

Kun 6,95

pr. 100 g.
normalpris 8,95 pr. 100 g.

SuperBrugsen

Marslet Super
Stil krav, det gor vi B rd gS en




MALER-JONAS SPILLER PA
HELE PALETTEN

er blevet taget godt imod i Mérslet, og han

Ung maler har sldet sig ned i
Marslet med en mission om at
udfare kvalitets arbejde til private
og erhverv.

Drgemmen om at skabe et velfungerende
firma, der er bygget op fra grunden og med
kvalitetsarbejde og utraditionelle lgsninger
som de absolutte fokusomrader, har drevet
Jonas Erichsen gennem de faorste tre ar
som selvstaendig. Den 32-arige maler bor pa
Harretvej med sin kone Connie og sennen
Simon pa 1% &r. Her har familien fundet det
perfekte sted for bade privatlivet og firmaet.
“Vi har begge familie i den sydlige del af
Arhus, s8 Mérslet var et naturligt sted at sla
sig ned. Og da vi sa fandt huset, som kunne
opfylde bade plads til familien, og med gode
muligheder for at have lager til firmaet, sa
slog vi til,” forteeller Jonas. Han faler, at de

bliver ofte spurgt om tilbud, nar der er lokale
licitationer eller opgaver i udbud.

Vild med sit fag

Gennem hele interviewet har Magasinets
udsendte meget sveert ved at falge med, og
den energiske maler er umulig at stoppe,
nar han farst er gaet i gang med at fortzelle
om de mange forskellige vinkler, der er pa
malerfaget. Der er ingen tvivl om, at han her
er pa hjemmebane. "Jeg braender for mit fag,
og jeg lapper ny viden i mig, og leeser alt hvad
jeg kan opsnappe af artikler og produktblade
om nye produkter. Fx er jeg begyndt at bruge
et nyt produkt til facader, der er udviklet med
nano-teknologi, hvilket ger, at det skyder
vandet fra sig langt bedre end tidligere set,”
forklarer Jonas. Det skal lige indskydes, at
forklaringen om den nye nano-teknologiske

maling varede 20 minutter, hvilket vi desvaerre
har veeret ngdt til at korte ned her, men Jonas
lover, at interesserede kan fa hele historien,
hvis de henvender sig til ham.

Planer om ansatte

Selvom Jonas startede fra nul, har han
ambitioner om at udvikle forretningen, sa der
kan komme 4-5 svende i arbejde. Indtil videre
er planen at ansette en medarbejder her i
2008. “Det kunne veere rart med en kollega,
som man kan sparre lidt med i forhold til
de forskellige opgaver, s& inden laenge vil
jeg se mig om efter en dygtig maler,” siger
Jonas. | de farste ar har Jonas’ far fungeret
som sparringspartner, han har selv drevet
malerforretning i 30 ar, sa Jonas er vokset op
med malerfaget teet inde pé livet.






Maler ogsa fru Jensens kekken

Klicheen om at ingen opgave er for lille
eller for stor, er ogséd geeldende her. Jonas
fortaeller, at han den ene uge kan have store
erhvervsopgaver, og naeste dag kan det veere,
at fru Jensen ringer for at f malet sit kakken.
"Folk skal ikke vaere s& bange for at ringe
til en maler. For oftest kan jeg tilretteleegge
mine arbejdsdage sadan, at der ogsa er plads
til at bruge fire timer pa en opgave hos en
privatkunde, mindre opgaver som mange af
de store firmaer ikke gider rykke ud til. Og i
den anden ende af skalaen, er jeg vild med
de opgaver, hvor en arkitekt fx kontakter mig,
og beder om mit forslag til udsmykning af en
facade eller indretning af en ny café, som
ogsa har vaeret en af opgaverne,” fortaeller
Jonas Erichsen. Han understreger, at han ofte
laver mindst to forslag. Det ene laves som
den traditionelle og forudsigelige lasning, og

det andet forslag laves ud fra Jonas’ kreative
ideer. "Selvfalgelig rammer jeg ikke altid plet
med mine alternative forslag, men det sker tit,
at kunden siger, at sddan havde de ikke selv
lige teenkt det, men at det faktisk ser rigtig godt
ud. Og deter sadanne opgaver, som jeg virkelig
bliver glad for at veere med i,” siger Jonas, og
opfordrer folk til at planlaegge, hvornar pa aret
man vil have lavet sit malerarbejde, da der er
visse ting, som gar sig bedst om sommeren, og
séd gemme de indendarsting til vinterhalvaret.

Lokalt handveerker-samarbejde

Den energiske maler er et kendt ansigt
i malerkredse, da han bruger en del af
sin fritid som aktiv i Arhus og Omegns
Malermesterforening. Ellers gar fritiden med
familien, og renovering af huset i Marslet. |
kampen for at sla sit navn fast i marsletternes
bevidsthed, er Jonas blevet sponsor i TMG

NYHED
fra NIELSEN
design mebler

Ring for nermeste
forhandler.

NIELSEN

Horretvej 44-50

8320 Marslet

Telefon +45 28 19 05 02
Fax + 45 86 29 47 66
info@ndmobler.dk
www.ndmobler.dk

og for de Bla Spejdere, hvilket var meget
naturligt, da han selv har vaeret FDF'er hele sin
barndom. Han glaeder sig over det samarbejde,
han allerede har faet med murer Poul-Erik
Christensen fra Marslet. “Det betyder meget
for mig, at Poul-Erik ind imellem ringer med
nogle opgaver, og de gange hvor jeg star med
fx en mur, hvor pudset er faldet af, sé ved jeg,
at jeg kan ringe efter Poul-Erik, og at han star
der med meget kort varsel for at hjalpe,”
fortaeller Jonas.

Fakta:
www.jonaserichsen.dk

Hgj service og god kvalitet er nggleordene
Bade erhvervs og private kunder

Adresse: Harretvej 36, 8320 Marslet
Telefon: 22 33 70 78

Ejer: Jonas Erichsen.
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OGER ER DET BEDSTE

Forlaget Gix fra Marslet er et
barnebogsforlag med holdninger til
barns lesevaner.

Aret er 1993. Ingegerd Jenner Leth, i Marslet
bedre kendt som Gix, er netop startet pa sit
forste job som nyuddannet leerer pa Malling
skole. Hendes farste opgave i den danske
folkeskole er et magde med de to andre lzerere
i teamet omkring de tre 1. klasser. Pa madet
fordeler laererne undervisningsmaterialerne
i dansk, men da skolen kun har to klassesaet
af leeseboger, tager de ‘gamle’ laerere
hver et, og Gix far besked om, at hun nok
selv kan finde p& noget til hendes klasse.
Efter den episode startede Gix' passion for
undervisningsmaterialer til elever i de mindste
klasser. “Jeg var fuldsteendig chokeret over,
at man ikke prioriterede begynderlaesningen
hajere end, at man overlod det til en helt ‘gran’
Izerer, at lave sine egne materialer til barnene,”
forteeller Gix.

Fandt svaret pa New Zealand
Selvom planerne om etablering af eget forlag
ikke blev dyrketi de farste ar af lserergerningen

paMalling skole, sa har Gixgennem arene vaeret

drevet af enindre iver efter at skabe de perfekte
leesebager til barn. Men hun skulle meget langt
veek fra bade Malling og Marslet, inden hun
fandt lgsningen pa sine kvaler. For da hendes
mand Sgren en dag kom hjem og fortalte, athan
var blevet udstationeret pd New Zealand, var
Gix klar til at kvitte jobbet som skolelaerer, og
flytte med til New Zealand sammen med de to
barn Nanna og Nikolaj. “Bgrnene startede i en
New Zealandsk folkeskole, og jeg kunne hurtigt
se, at de der gjorde tingene pa en helt anden
made, end jeg kendte fra Danmark. Jeg fik lov
til at komme med dem i skole, og var sé betaget
af det undervisningsmiljg, de havde, at det blev
oftere og oftere, at jeg var med. Til sidst fik jeg
selv lov til at undervise pa skolen,” griner Gix.

Fik indfert Mini-bib i Marslet

Pa New Zealand var der ikke mangel pa bager
i skolerne. "Pa skolen havde de indrettet sma
biblioteker, hvor barnene selv kunne finde de
bager, som de ville leese. Der var bager til alle
niveauer, og serligt leese-let bager var der
masser af. Det havde vi slet ikke i Danmark pa
det tidspunkt, da var der kun én laesebog pr.

elev, og ikke andet,” fortzeller Gix, som under
opholdet pa New Zealand gik i gang med at
undersege mulighederne for at skaffe leese-let
bagerne til Danmark. Familien kom ftilbage til
Marsleti 1998, hvor Gix blev ansat som laerer pa
Marslet skole, og noget af det farste hun gjorde,
var at forteelle kollegerne om mini-bibliotekerne
fra New Zealand, og snart derefter blev det
indfert pa skolen. | dag bruges det af alle
barn i de mindste klasser pa Marslet skole.
Samtidig med anseettelsen pa skolen startede
hun Forlaget Gix, med det mal at tilbyde gode
lzerebgger til de mindste, og ferste udgivelse
var Min farste ordbog, som stadig bruges til 1.
klasserne pa bl.a. Marslet skole.

Sennike versus forlag

Forlaget fik dog en konkurrent i kampen om
Gix' tid, da sennen Jens Frederik blev fadt i
1999, og det blev kun til nogle fa udgivelser af
leese-let bager i de farste ar. Derimod gav Jens
Frederik indirekte sin mor inspiration til at lave
et nyt bogprojekt, nemlig en barnesangbog
med cd ved navn Evigglad. “Jens Frederik gik i
vuggestue, og han var meget glad for at synge,
men det var sjeldent at jeg kunne forsta, hvad



detvarforsange, han havde sungetivuggestuen,
og som han nu gerne ville synge sammen med
mig derhjemme. Det dilemma gav mig ideen
til at lave en sangbog med de mest populere
sange, som de sang i vuggestuerne rundt om i
Danmark. Sa jeg ringende rundt til naesten 100
daginstitutioner, og fik en liste fra hver over de
sange, de sang, og udvalgte derefter 33 sange,
som kom med i sangbogen,” forklarer Gix. Og da
Gix’ datter Nanna lige havde deltageti barnenes
Melodi Grandprix, og var vild med at synge, s&
var det naturligt at indspille en cd med bogens
sange. | dag salges bade cd og sangbog i de
fleste boghandlere i Danmark, og den betegnes
af mange som, De Sma Syngers efterfalger.

Fuldtids forlaegger

Evigglad projektet blev sa stor en succes, at
det gav Gix lyst til at springe ud som fuldtids
forleegger, sa jobbet pd Marslet skole blev
sagt op, og hun satte sig hjem i privaten foran
skrivebordet for at hellige sig forlaget fuldtids.
En af ideerne, som nu skulle afpraves, var ogsé
inspireret af det New Zealandske skolesystem,
og handlede om, at tilbyde skoleelever gode
bager til deres frivillige laesning efter skoletid.

"Dernede fik eleverne ca. en gang om maneden
en brochure med hjem med tilbud om at kebe
gode laesebager. Det koncept ville jeg meget
gerne forsgge at overfare til Danmark,” forklarer
Gix. Efter lange forhandlinger med verdens
starste barnebogsforlag Scholastic, har Forlaget
Gix i efterdret 2007 kabt rettighederne til at
udgive en del af Scholastics bager i Danmark.
Dermed er startskuddet gaet til Danmarks
farste og eneste skolebaserede leeseklub med
navnvet Skolix. "De sidste par maneder er gaet
med at sende brochurer med bggerne ud til de
danske folkeskoler, som sa deler brochurerne
med tilbud pa bgger ud til eleverne i 0.-2. klasse.
Sé kan eleverne tage brochuren med hjem til
foreeldrene, og de kan sammen lave bestillingen
over nettet direkte til mig,” forteeller Gix. Malet
er, at fa flere barn til at interesse sig for leesning
og blive livslange laesere, hvilket vil gge deres
chancer for, at de tager en uddannelse efter
Folkeskolen.

8.000 sma forfatterspirer

| 2007 sgsatte Gix et landsdeekkende projekt
i form af en Skoleforfatter konkurrence. Her
var landets skoler inviteret til at deltage i en

konkurrence hvor elever i 2.-4. klasse skulle
lave deres egne bgger, og de 12 bedste ville
blive udvalgt og udgivet pa Forlaget Gix. Hele
500 skoler deltog i konkurrencen, og der blev
indsendt naesten 4.000 bager. “Det var virkelig
sjovt at laese de mange bager, og det var meget
sveert at udveelge de 12 bager. Heldigvis havde
jeg en dommerkomite, og en fokusgruppe af
bern til at hjeelpe mig. Bgrnene havde lavet
bagerne alene eller flere sammen, s& naesten
8.000 bgrn var med i projektet,” forteeller hun.
Ideerne og de kreative bog projekter er mange,
og fremtiden vil ogsa byde p& nyheder pa det
danske barnebogsmarked fra Forlaget Gix. Bl.a.
kan de danske barn og foraeldre gleede sig til, at
de i de danske boghandler snart vil kunne kabe
mange af de klassiske barnebgger som Emil fra
Lanneberg og Pippi Langstrempe pa engelsk,
sé barnene kan tilegne sig engelsk kundskaber
gennem gode historier, de kender i forvejen.

Fakta:
www.skolix.dk

Udgiver barnebager
Star bag den skolebaserede bogklub Skolix
Ejer: Ingegerd Jenner Lath.

Ved dgdsfald - ring 86 29 12 43
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8310 Tranbjerg

svarer hele dggnet

A
Henrik Riising Jan Grundtvig Riising Jorn Kjeer
Indehaver Bedemand Bedemandsassistent
Bedemand
Grundtvig Riising & sgn
Hovedgaden 31 NI B2k

syd for Arhus

Din lokale
bedemand

Fa gratis
»Min Sidste vilje«

Pa www.riising.dk er De
velkommen til at leese mere
om de sv&re valg

Alle aftaler kan traeffes pa vores kontor eller i

Deres hjem - ogsa aften, sgndage og helligdage.
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* MOBELGARDEN SATSER PA
KVALITETS M@BLER

Her snakker du med ‘dem selv’,
nar du skal kabe nye mabler

Vi skal helttilbage til 1965 for at finde tidspunktet
for, hvornér den farste leedersofa blev solgt
fra Mgbelgarden i Marslet, dengang hed
ejerne Aksel og Hanne Laursen. | dag er det
datteren Dorte og hendes mand Stig, der driver
Mabelgarden Marslet. | starten af 1990°erne
kebte Stig og Dorte ejendommen af hendes
foreeldre, og i 1994 startede de salget af
mgbler op igen, med det mal at saelge kvalitets
leedermegbler. | mellemtiden havde Dortes
storebror Lars haft mgbelproduktion pa gérden.
"Vii har arbejdet med produktion af mgbler i
mange ar, hvilket betyder, at vi ved mere om de
mabler, viharihanderne end fx en butiksudleert
mgbelhandler, og vi kan altid se om kvaliteten er
i orden,” siger Dorte Laursen.

Dansk kvalitet

Hos Mgbelgdrden Marslet salges stort
set kun dansk og skandinavisk producerede
mgbler fra fx Skippers Furniture, Mogens
Hansen og Brundstad. Butikken har abent om
eftermiddagen, da formiddagene oftest bliver

brugt til at kere mgbler ud, og det er Dorte og
Stig, der selv mgder kunderne. “Det er fordelen
ved at handle ved en uafhaengig mgbelhandler
som os, her taler man direkte med ejeren. Har
kunderne specielle gnsker i forhold til farvevalg
eller en anderledes laeder, sa kan vi hurtigt
hjeelpe dem med det,” forklarer Stig.

God lokal opbakning

Kunderne kommer fra hele @stjylland for
at besgge den uafhaengige mebelhandler i
Marslet, men med de mange ar i byen, har
forretningen masser af lokale kunder. "Vi
kan jo desveerre ikke leve af kun at seelge til
marsletterne, men vikan se i kundekartoteket,
at der star 8320 pa rigtig mange af kortene,
men vi har kunder fra hele @stjylland. Folk kan
godt lide den service, vi tilbyder dem, nemlig
at de hos os far gratis levering direkte i deres
stue, samlet og opstillet,” forteeller Dorte.
Mgbelgarden har altid 35 stuer opstillet
og 25 forskellige lenestole i udstillingen
i forretningen pé& Langballevej, desuden
selger de sofaborde og reoler. “Vi holder
fastivores koncept med fa varegrupper, som
vi sa til gengeeld kender rigtig godt. Og alle de

mgbler vi saelger, kan vi sta inde for i forhold
til kvaliteten,” understreger Stig, inden han
igen bliver sendt af sted i varehilen med nye
mgbler til endnu en gstjysk familie.

Fakta:

www.mobelgaarden.dk

Adresse: Langballevej 29, 8320 Marslet
Telefon: 28 40 84 20

I?\hningstider: Tirsdag - fredag 13-18.
Lardag. 10-17

1. sendag i maneden 10-17

Produkter fra bl.a.: Skippers Furniture,
MH Mgbler, Brunstad, BD-Mabel,
Bruzzi Design, Kragelund Mgbler

A/S, Kebe, Nielsen Design Mgbler,
Hestbaek, Villumsen,

Villy Nergard Mebelfabrik,
Snedkergaarden, Gangsg Mebler,

International Furniture,

Skovby Mebelfabrik,

Serslev Stolefabrik, Falsig Furniture,
Rimme, Hammel, Atom og Rebus
Ejere: Stig Loft Nielsen og

Dorte Laursen.




MURER-SKEEN ER SKIFTET ~
UD MED MOBILEN

Marslet-mureren Poul-Erik
Christensen varner om
renommeet.

“Tingene skal bare veaere i orden,” siger Poul-
Erik og kigger p& mig med et sardeles fast
blikigjnene. Deter nufjerde gangilabet af de
forste 15 minutter af vores made, at Marslet-
mureren fastslar, at nar kunderne far lavet en
opgave hos dem, sa er aftalerne overholdt
og det udfarte stykke arbejde er som det
skal veere. “Jeg forsgger selv, at komme
ud pa slutbesgg hos sa mange af kunderne
som muligt, for er det ikke lavet ordentligt,
sé laver vi det om. Vi overholder de aftaler, vi
har lavet, og er der &ndringer, sa far kunden
straks besked om det,” fortaeller Poul-Erik.

Telefonpasser og arbejdsmand

Den 54-arige murermester har selv faet en
noget anden rolle, end da han startede som
selvsteendigfor28 arsiden. "l de farste mange
ar var jeg bare mig selv, og det havde jeg
det rigtig fint med. Men pa et tidspunkt faldt
jeg ned og braekkede héndleddet, og s& var

jeg jo tvunget til at ansatte en murer og lidt
efter ogsa en arbejdsdreng, hvilket jeg ellers
altid havde forsvoret, at jeg ikke ville. Men
jeg opdagede jo, at det faktisk var ganske
fint med et par ansatte,” siger Poul-Erik. Nu
har firmaet fire murersvende og to leerlinge
ansat, foruden Poul-Erik, som i dag mere
er telefonpasser end murer. "Koordinering
og kundebesgg er det, der fylder det meste
af min arbejdstid ud. Telefonen ringer rigtig
mange gange i lgbet af en dag, og en skal
jo tage den, sa det er mig. Men vi mangler
en arbejdsmand for tiden, s& den rolle har
jeg ogsa ind i mellem, s& kommer jeg ud og
blander for de andre, hvilket de ikke altid er
helt tilfredse med,” siger Poul-Erik med et
smil.

Trofaste partnere

Opgaverne for murerfirmaet er mange
og vidt forskellige. De spender over hele
feltet inden for murerfaget, og har kun sine
begransninger i forhold til sterrelsen af
opgaverne. "Typehuse er vi ikke vilde med at
lave, nar vi en gang i mellem bygger et hus

fra bunden, sa er det fordi, det er et speciel
hus, hvor kunden bare vil have os til det.
Ellers er det mest tilbygninger, renoveringer
og badevarelser vi laver,” forklarer han.

Poul-Erik har
et netveerk af partnere blandt andre

gennem 4&rene opbygget

handverkere, og han arbejder i dag teet
sammen med bade temrerfirmaer, smede
og arkitekter. Men samarbejdspartnerne
har strenge krav at leve op til overfor
Marslet-mureren. "Dem jeg samarbejder
med skal have preaecis de samme kriterier til
udfarelsen af et stykke arbejde, som jeg har,
ellers kan vi ikke arbejde med dem. Men det
har de firmaer vi laver opgaver med i dag
0gsé, og det er rart, at man altid kan stole pa
hinanden, nar man har lavet en opgave for en

kunde,” siger han.

Fra Hgjbjerg til Marslet

De forste sten til firmaet blev lagt, da familien
boede pad Rosenvangsalle i Hajbjerg, men
da Poul-Eriks kone Christel ikke mente, at
der var plads til bdde murerfirma og familie
i parcelhuset, sa blev det skiftet ud med den
nedlagte landejendom pa Tranbjerggardsvej
i Marslet, hvor de bor i dag. Kunderne fra
Hajbjerg holder dog stadig ved, og ellers
kommer firmaet rundt i de fleste byer syd for
Arhus. “Vi har heldigvis masser af kunder i
Marslet, og dem forsgger vi jo, at gare det
sa godt for som muligt, og de kender os
efterhdnden ganske godt,” siger Poul-Erik,
som dog har ladet sig overtale af sin kone til
atfa en hjemmeside, sa nye kunder kan finde
den kvalitetsbevidste murer fra Marslet.

Fakta:
www.murerfirmaet-maarslet.dk
Telefon: 40 27 31 11

Adresse: Tranbjerggardsvej 15
8320 Marslet

Alt i murerarbejde

Ansatte: 6

Ejer: Poul-Erik Christensen.




** Firmaerne i1 '8320 Erhverv’

Bedemand:

Bedemand Henrik Riising. . . .. ... ....... www.riising.dk . .. ......... Radhusgade 16, 8300 Odder. Telefon 86 29 12 43.
Forlag:

Forlaget Gix. Barnebogsforlag. . ... ....... www.skolix.dk . ........... Frakeerparken 36, 8320 Marslet. Telefon 86 72 25 27.
Fysioterapi:

Fysioterapi Arhus. Idretsklinik i DGI Huset. . . . . www.fyssen.com. . .. ....... Vaerkmestergade 17, 8000 Arhus C. Telefon 40 40 05 15.
Handel:

Blaabjerg Radio. Autoriseret B&0 forhandler.. . . . .. ................... Narre Allé 9, 8362 Harning. Telefon 86 92 42 88.
Frisgrhuset. Din lokale friser. . . ... ....... www.salonhuset.dk . ........ Tandervej 3, 8320 Marslet. Telefon 86 29 00 86.
Guldbageren Marslet. Din lokale bagermester. . . www.maarslet-bager.dk. . . . . .. Harretvej 8, 8320 Marslet. Telefon 86 29 03 85.
hjem.dk. Alt til familien, boligen og haven. . . . . . www.hjem.dk . ... ......... Oddervej 202, 8270 Hajbjerg. Telefon 70 26 80 08
Mgbelgarden Marslet. Kvalitets ledermgbler. . . www.mobelgaarden.dk . . .. ... Langballevej 29, 8320 Marslet. Telefon 28 40 84 20.
Slagter Zacho. Kvalitetsslagter pa Kridthgj Torv. . . . ... ................. Kridthgjvej 6, 8270 Hgjbjerg. Telefon 86 27 68 22.
SuperBrugsen Marslet. Dit lokale supermarked. . www.superbrugsen.dk . ... ... Harretvej 12, 8320 Marslet. Telefon 86 29 05 00.
Treasure-house. Dukker og bamser.. . . .. ... ... www.treasure-house.dk . . . . .. .. Tranbjerggardsvej 15, 8320 Marslet. Telefon 20 96 71 11.
Handvaerk:

CINOX. Smedeveerksted. Rustfritstal. . ... ... www.cinox.dk. . ... ........ Tandervej 11, 8320 Marslet. Telefon 86 72 22 34.
KJER terrazzo. Terrazzo til din bolig.. . . . . .. .. www.kjerdk. . ... Nymarks Allé 4, 8320 Marslet. Telefon 30 31 97 10.
KK Ventilation. Ventilationsanleeg. . ...... .. www.kk-ventilation.dk . . ... ... Marslet Byvej 14, 8320 Marslet. Telefon 86 29 84 44.
Malerfirma Jonas Erichsen. . . . . . ... ... .. www.jonaserichsen.dk . ... ... Harretvej 36, 8320 Marslet. Telefon 86 11 70 78.
Murerfirmaet Poul-Erik Christensen. . . . . . . .. www.murerfirmaet-maarslet.dk . .Tranbjerggardsvej 15, 8320 Marslet. Telefon 40 27 31 11.
Temrer- og Snedkerfirma Steen H. Laursen.. . . ... .................... Testrupvej 101, 8320 Marslet. Telefon 20 11 32 26.
Industri:

DANVINYL. Péleegning af beskyttelsesfolie. . . . . www.danvinyl.dk . . . ... ... .. Harretvej 61, 8320 Marslet. Telefon 26 86 35 45.
Nielsen Design Mabler. Producent af leenestole. . www.ndmoblerdk . ......... Harretvej 44-50, 8320 Marslet. Telefon 28 19 05 02.
SMINIPAC. Salg af beskyttelsesfolie. .. ... .. www.sminipac.dk . ......... Harretvej 44-46, 8320 Marslet. Telefon 86 29 45 33.
Kommunikation:

Overgaard Foto. Professionel fotograf. . . . . ... ........... ... ........ Tingskovvej 50, 8320 Marslet. Telefon 20 96 05 65.
Q-munikation. Kommunikationsbureau . . . . . . . www.g-munikation.dk . . ... ... Oddervej 202, 8270 Hajbjerg. Telefon 20 96 76 69.
Konsulenter:

CADcase.3Dvisualisering . ... ............ www.cadcase.dk. . . ... ... .. Oddervej 202, 8270 Hajbjerg. Telefon 86 17 10 79.
GAARSTED treening & udvikling.. . . . .. ... .. www.gaarsted-tu.dk . . . ... ... Birkemosevej 1C, 8361 Hasselager. Telefon 87 44 14 14.
Restauranter:

Det Gamle Mejeri. Gourmet restaurant. . . . . . .. www.detgamlemejeri.dk . . . ... Bedervej 101, 8320 Marslet. Telefon 86 93 71 95.
Revisor:

Revision2 A/S. Revisorfirma. . . . . ... ...... www.revision2.dk . . ........ Saren Frichsvej 52, 8230 Abyhﬂj. Telefon 87 44 87 44.



